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ARNO RECORD PARA LA INDUSTRIA,
NUEVOS DESAFIOS EN EL CAMINO

Para Miri Ramirez
El aflo 2024 pasara a la historia como un histérico en ventas, todo
parece indicar que se superard la barrera de las 60 mil unidades
comercializadas al mayoreo, algo nunca visto en el mercado mexicano, si
bien es cierto, que los “expertos” dicen que el mercado mexicano tiene
un potencial de 75 mil unidades, nunca se habfa comercializado tantas
unidades pesadas.

Existen varios factores para llegar a estas cifras, la primera el cambio
tecnoldgico, esto es, que a partir del aflo 2025 en México se deberan
comercializar autobuses camiones y tractocamiones Euro 6 y/o EPA
10, con esto, esto implica que los transportistas estén realizando com-
pras de panico o de oportunidad, como les ha dado por llamarlas.

Todos los fabricantes de unidades pesadas estan listos para ofrecer sus
unidades, con estos motores, que sin duda son mas amigables con el
medio ambiente. Una de ellas, es Volkswagen Truck & Bus México, que
nos abrié sus puertas de Resende en Brasil para conocer més a deta-
lle cdmo se fabrican estas unidades, que en el pais, sudamericano tiene
un aflo comercializando, eso sin duda, les ayudara en México.

En esta edicién también les traemos todo lo que sucedié en el 48 Expo
Congreso Andellac, donde los socios de esta agrupacion han tomado
el camino de la renovacién. Les traemos la final de la Super Copa
Roshfrans donde los tractos FOTON son una de las grandes atracciones,
siendo Santiago Tovar del equipo Shell Rimula el primer ganador del se-
rial con tractos chatos.

Navistar da el primer paso de su nueva historia conocimos CACESA
Aguascalientes, la primera concesionaria con el concepto integral de esta
compafia que se renueva, el volante de la compafia en manos de Rafael
Alvarenga empieza a tener resultados positivos. El Club América recibio
para su equipo femenil y autobls Mercedes-Benz, equipado con carro-
ceria Marcopolo, lo que habla de la sélida relacién de ambas compafiias.

Los seguimos invitando a unirse a nuestra comunidad, por medio de
nuestro boletin diario, nuestras redes sociales y nuestro portal de inter-
net www.rewvialibre.com.mx.VL
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Luego de afrontar los cambios en el Concurso
de Operadores e Instructores ECODRIVE

Hino 2024, los campeones de esta nueva
generacion esta lista, ahora el concurso se
llevd a cabo por la noche, en el Centro Pegaso
que hizo mas interesante esta competencia
que pone a prueba toda pericia y capacidad
de quien tiene en sus manos el volante de los
autobuses y camiones Hino.

[COMFIA EN LA RESISTENCIA

Y POTENCIA DE HINO
EN CADA VIAJE!
o

S B30T Tadd

EFrnra s

B Wrnn lims Curaey

TR \
RLECTORES

Marco Hernandez
esde muy temprano el Centro Pegaso recibid a
los participantes de este concurso que cada vez
es mas profesional, el cual es un reto para cada
uno de los participantes, que si bien es cierto, que todos
los dias tienen un camién Hino en sus manos ahora lo
tienen que hacer casi a la perfeccion, y asi es como pasa,
su conduccién es de lo mas acertada.

En esta ocasién, Hino México reunié a los mejores
29 conductores de las empresas que cuentan en su flota
con camiones Hino, como la Serie 300, Serie 300 Hibrido,
Serie 500 y autobus Hino, asi como los instructores de la
propia marca.

Ahi cada realiza un examen tedrico, después se pone a
prueba su conocimiento de los marcadores que puede en-
contrar en el tablero, para después tomar el volante de un
Hino y realizar un recorrido totalmente nuevo que tiene
como uno de sus retos mas importantes que se realiza
en la noche, obviamente antes de salir cada uno de ellos
realiza la inspeccion correspondiente.

Kenji Mendoza, Director de Operaciones de Hino, afirmé
que en este concurso se redne a lo mejor de lo mejor en
operadores los cuales tienen que demostrar sus conoci-
mientos, tanto tedricos como practicos.
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“Siempre es interesante saber el
nivel de conocimientos que tienen
los operadores de cada una de las
empresas que tienen unidades Hino,
porque ellos estan en el dia a dia,
como retroalimentaciéon para noso-
tros es muy importante”.

Anadié que se cumplieron las ex-
pectativas, ya que los participantes
disfrutaron mucho la pista de prue-
bas. “Afortunadamente todo salio
perfecto, en un balance final pode-

mos decir que todo salié como lo
esperdbamos”.

Oswaldo Cacheux, Director de Pla-
neacion y Mercadotecnia, explicd
estuvieron muy contentos al traer un
concepto totalmente diferente al de
anos pasados, con conduccién noc-
turna, cambiando el esquema y co-
nocer como se transmiten los valores
de la marca”.

Yu Sakamoto, Presidente y Director

Los Ganadores

General de Hino México, se mostro
muy contento con el desarrollo del
concurso tanto de Operadores como
de Instructores Hino, ya que la em-
presa ofrece estos cursos a los ope-
radores de todas las empresas que
tienen autobuses y camiones Hino.

En cuanto a instructores esta es
la tercera vez que se realiza este
concurso que también sirve para
medir los conocimientos de sus
instructores.
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Serie 300
- Diego Garcia de PaquetExpress.
- Margarito Hernandez de Almex.
- J. Carmen Mufioz de Tresguerras
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Autobuses
- Francisco Almazan de
Diamante TLN.
- Julian Toribio Noriega de
Autobuses 8 de marzo.
- Andrés Vital Morales de
Transportes Tantoyuca.
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Hino operadores Serie 300
Hibrido
- Eduardo Ledesma de Tresguerras.
- Luis Manuel Lopez de Jumex.
- Jorge Daniel Huerta de Sabor
Encantado.

Instructores Hino:

- Armando Garcia Romero-Selectos
Colima

- Jorge Gabriel Lopez-Toyocamiones
Ledn.

- José Enrique Marron- Cuautli
Acapulco.

- Ricardo Noriega- Camiones Cuautli.

- Jesus Loreto-Camiones Premier. VL
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Serie 500
- Alfredo Salinas-Tresguerras.
- Victor Acufa-Logistica y
Comercializadora Los Hugo.
- Guillermo Ledesma-Sigma.
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Llevar a la mesa de los mexi-
canos productos de Grupo
Lala, es una tarea interesan-
te, todos los dias cientos de
camiones de reparto salen
desde muy temprana hora
de los Centros de Distribu-
cion de la empresa, con el
objetivo de que estos produc-
tos de primera necesidad no
falten en la mesa de

los mexicanos.

Marco Hernandez G.

rupo Lala es una de las em-

presas comprometidas con

mejorar el medio ambiente,
por ello, desde hace varios anos in-
corporé camiones Hino de la Serie
300 Hibridos a su flota con resulta-
dos muy positivos, ahora como par-
te de la colaboracién entre Hino y
Grupo Lala, se celebro el 2°. Concur
so de Operadores Hino — Lala 2024,
donde los operadores de Grupo
Lala demostraron sus conocimientos
y habilidades al volante de los ca-
miones hibridos de Grupo Lala.

Los mejores 34 operadores de Gru-
po Lala se disputaron el campeo-
nato, ahi sus conocimientos de toda
la unidad y sobre todo, su destre-
za al volante de los camiones Hino
se puso de manifiesto. Son 1,264
camiones Hino hibridos los que for-
man parte de la flota vehicular de

la empresa de lacteos y embutidos.

Kenji Mendoza, Director de Ope-
raciones de Hino México, dijo que
como cada uno de sus clientes
Hino tiene una atencidon persona-
lizada con Grupo Lala, para lograr
trajes a la medida de sus necesida-
des, en este caso, Grupo Lala optd
por solamente camiones de la Serie
300 hibridos, por lo cual se reali-
zan capacitaciones para lograr la
méaxima eficiencia.

Nuevamente, el concurso se dividio en
dos partes. La primera una teérica y
la segunda préactica, donde los opera-
dores demostraron sus conocimientos
y destreza al estar al frente de un vo-
lante de un camion Hino hibrido

Yu Sakamoto, Presidente y Director
general de Hino México, explicé que
seguiran trabajando con las diferen-
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tes empresas que seleccionan a Hino
para ser parte de su flota vehicular,
en el caso de Grupo Lala, la rela
cion es muy profesional, al estar am-
bas empresas enfocadas a ser mas
amigables con el medio ambiente.

Emilio Granados, Gerente de Seguri-
dad Vial e Ingenieria de Grupo Lala,
felicité a sus operadores y recono-
ci6 que las pruebas del Concurso
no fueron nada sencillas, pero tam-
poco complicadas para los operado-
res, que todos los dias salen de sus
Cedis para entregar sus productos.

“Debemos llevarnos los mejores mo-

mentos de la competencia, compar-

tirlos con nuestras familias, amigos y

compaferos de trabajo, esta es una

de las mejores maneras de reafirmar

el compromiso de Grupo Lala con la

Seqguridad Vial y la Sustentabilidad”.

Ganadores:

1.- Ricardo Salvador Rodriguez
Estrada

2.- Guillermo Villegas Saldivar

3.- Oscar Eduardo de Le6n Ancheyta

4.- Omar Modesto Bibiano

5.- Armando Barrios Ruiz VL




SENALES

Redaccion Via Libre

Scania a vuelta
de rueda en tractos

La marca sueca Scania, experimenté una
calda en sus ventas de tractocamiones
al mayoreo de 45.5% al pasar de 2,168
del afio anterior — segun las cifras del INE-
Gl- a 1,182 tractocamiones en el periodo
de enero a octubre de 2024.

Esto es que dejo de vender 986 tractos, a
pesar de que el segmento de tractocamio-
nes en su conjunto crecié 24.3%, la mar-
ca dirigida por Alejandro Mondragén, no
pudo sostener el ritmo acelerado que lleva-
ba y su velocidad cay6 de forma dramatica
en los primeros 10 meses del afo.

1 de cada 3 tractos

International LT
vendidos, esta
equipado con su
motor $S13

“Tenemos confianza en el merca-
do mexicano, estamos ofreciendo
soluciones integrales reales”, afir-
mo6 Carlos Lopez Padilla, jefe de
Ventas de Soluciones en Interna-
tional México.

En tractocamiones su modelo LT
experimentd un crecimiento del
96%, Carlos Padilla dijo que uno
de cada tres tractos LT, estan equi-
pados con su motor propietarios S13, el cual ha demostrado ser el mas
eficiente y productivo del mercado. El directivo ha dicho que el motor
S13 ha sido una de las grandes sorpresas del mercado en el Ultimo
ano. Como se recordard, el S13 es un motor Scania que ha sido ahora
tomado el Grupo Traton, -al que pertenece tanto International y
Scania- logrando grandes beneficios para los transportistas.

SHACMAN EN PROBLEMAS, CAEN SUS VENTAS 62.2%

DE ENERO A OCTUBRE

Después de un ano 2023 exitoso,
la marca china Shacman experimenta
una caida en sus ventas en 2024, de
enero a octubre comerdializd al mayo-
reo 344 unidades, esto representa una
caida en sus ventas de 62.2%.

En otras palabras, Shacman dejé

6 ViA LIBRE

de vender en estos 10 meses, un
total de 565 unidades, ya que en
el mismo periodo del afio anterior
habia colocado en el mercado 909
tractocamiones. Entre los factores
mas importantes para esta baja en
las ventas, se encuentra el cambio
con su principal distribuidor.

Diciembre 2024



VOLVO BUSES MEXICO

ENSAMBLA 822 AUTOBUSES GRUPO
FORANEOS DE ENERO A OCTUBRE precom ,

La marca sueca, Volvo, alcanzé una producciéon de )
822 autobuses foraneos en los primeros 10 meses “GUANDO LA PASION SE TRANSFORMA EN CONFORT”
del afio, esto es, 10.9% mas que el afio anterior, ya
que en 2023 en el mismo periodo habia fabricado un
total de 741 unidades, esto es, que ha ensamblado
81 autobuses mas.

Como se sabe, Volvo es uno de los Unicos fabricantes de
autobuses en nuestro pais, su planta ubicada en Tulti-
tlan, Estado de México fabrica su modelo integral 9800
(noventa y ocho, cero, cero), asi como su modelo
9700 US/CAN v sus diferentes plataformas de autobu-
ses de larga distancias. En esa misma factoria, se pro-

ducen sus modelos eléctricos como el Luminus y proxi- Enfocamos nuestros procesos y
mamente sus autobuses biarticulados. El modelo experiencia en las necesidades
gue mas se fabrica en la planta es el 9800, del cual se- del cliente.

gun las cifras del INEGI rondan entre los 400 autobuses. _
Somos una empresa 100% mexicana.

Desarrollamos asientos y conversiones
con calidad certificada 1ISO 9001:2015 en

los diferentes sectores: turismo, escolar,
Scania va por el primer lugar transporte de personal, ejecutivo.

en autobuses foraneos

Poco a poco, la marca del grifo Scania ha logrado
colocar una buena cantidad de autobuses foraneos
en las principales lineas de autobuses. En los prime-
ros 10 meses del afio tiene ventas por 641 autobuses
de larga distancia, esto representa 47.48% del total,
poco menos de tres puntos porcentuales le separan
del lider del mercado, poco mas de 30 unidades.

Jorge Navarro, responsable de ventas de autobuses de
Scania ha dicho varias veces que no les interesa tanto
el liderazgo del segmento, pero no oculta la alegria
de estar cerca de volver a lo mas alto en la venta de
autobuses foraneos. Para este cierre de afo, pue-
de llegar a mas de 200 unidades, con Irizar su principal
fabricante de carrocerias tiene la gran mayorfa de au-
tomotores a entregar, tamblen’en estos dos meses tie- ﬁ?ﬁg\gsin“,
ne cerca de 40 autobuses foraneos por entregar con

Busscar, por lo que no seria una sorpresa que Scania
finalizard como lider del segmento.

(V)] +52 1 55 3001 7066 @ www.asientosprecom.com.mx

ACORFLT
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Idealease de México
proyecta un crecimiento
de hasta 20%

En un panorama desafiante
para la industria del arrenda-
miento vehicular, Idealease de
México sigue apostando por
el crecimiento con una pro-
yeccion sostenida del 10%
para 2025, cifra que podria
elevarse entre 15% y 20%,
dependiendo de la evolu-

cion del mercado estadounidense v las tasas de interés en ambos paises.

Fernando Noriega, Director General de Idealease de México, destacod
gue la empresa ha mantenido un crecimiento anual constante del 10%,
y que para el proximo afio se prevé continuar con su expansion, incor-
porando 800 nuevas unidades a su flota. De estas unidades, 200 seran
tractocamiones de Ultima tecnologia, con un fuerte enfoque en cum-
plir con la nueva normativa de emisiones que entra en vigor en enero
de 2025. La inversion para este proyecto, que asciende a 600 millo-
nes de pesos, busca no solo adaptar la flota a los nuevos requerimien-
tos medioambientales, sino también asegurar la competitividad de la
empresa en un mercado cada vez mas exigente.

KENWORTH

KENWORTH ALCANZA
9,805 TRACTOS
VENDIDOS... SIGUE
COMO LIDER

La marca del guitarron, Kenworth es
el lider en el segmento icono de car-
ga en nuestro pais, en tractocamio-
nes en el periodo enero-octubre
han vendido un total de 9,805 uni-
dades, esto es, 39.18%, en compara-
cion con el ano anterior experimentd
un crecimiento de 20.3%, esto es,
que pas6 de 8,148 unidades del afo
anterior a los 9,805 automotores.

El segundo lugar corresponde a Freight-
liner con un total de 7,392 tractos, esto
representa 29.53% del total, en este
caso la marca dirigida por Marcela Ba-
rreiro experimentd un crecimiento de
11.2%, al pasar de 5,534 a las 7,392
unidades. El tercer lugar es para Interna-
tional con un total de 5,583 unidades,
esto es, 22.31%, le sigue Scania (1,182),
Shacman (344), MAN (320), FOTON
(189), MACK (125), y Volkswagen (84).

Unidad de Servicios Logisticos de Farmacéuticos Maypo
obtiene Galardon Tameme

Maypo, empresa 100% mexicana es-
pecializada en la distribucién de medi-
camentos de alta especialidad, ha sido
reconocida con el Galardén Tameme,
la maxima distincion del sector logisti-
co. Este premio reconoce a empresas,
ejecutivos, académicos y proveedo-
res de servicios que se han destaca-
do por sus esfuerzos y logros en la
mejora continua de sus procesos lo-
gisticos. El reconocimiento resalta
los esfuerzos y logros de la Unidad
de Servicios Logisticos de Maypo, un

8 ViA LIBRE

area creada hace mas de 18 afos.

“Recibir el Galardén Tameme es un
verdadero honor para nosotros, ya
que refleja el esfuerzo y compromiso

de toda la Unidad de Servicios Lo-
gisticos de Maypo, asi como nues-
tra dedicaciéon a la excelencia en el
servicio, este reconocimiento valida
nuestra capacidad para seguir inno-
vando y explorando nuevos modelos
de trabajo que nos desafien y nos
mantengan a la vanguardia, con el
objetivo de seguir contribuyendo
al sector salud y al bienestar de to-
dos los mexicanos”, destacd Raul
Barbosa, director de Servicios Logis-
ticos de Farmacéuticos Maypo.

Diciembre 2024



IRIZAR SUPERA LAS 670
UNIDADES ENTREGADAS
DE ENERO A OCTUBRE

La firma espafiola de carrocerias, Irizar entregd poco
mas de 670 carrocerias para autobuses de larga
distancia en los primeros 10 meses del ano, lo que
le darfa cerca del 50% del mercado de autobuses
foréneos, esto es, que uno de cada dos autobu-
ses comercializados en nuestro pais estd equipado
con la carroceria espafola.

El principal socio de Irizar México, sigue siendo Scania
Meéxico, seguido de Volvo Buses, Mercedes-Benz Auto-
buses y MAN, para los Ultimos dos meses, existen mu-
chos pedidos importantes por entregar, sobre todo, por
la temporada vacacional de fin de afio.

Volvo mantiene el liderazgo
en foraneos

Vaya cierre de afio que estamos viviendo en auto-
buses foraneos, en los primeros 10 meses del afo
se han comercializado 1,350 autobuses foraneos,
de los cuales han sido 675 de Volvo Buses, esto
es, 50% del total.

Dicho en otras palabras, uno de cada dos autobu-
ses de larga distancia son Volvo. La firma comanda-
da por Rafael Kisel experimenté un crecimiento de
11.9%, ya que en el mismo periodo del afo ante-
rior, habia colocado un total de 603 autobuses, esto
es, que ha desplazado 72 unidades mas.

Diciembre 2024
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“CUANDO LA PASION SE TRANSFORMA EN CONFORT”

En grupo Precom, ponemos a su
disposicion mas de 35 afios de
experiencia en el desarrollo de
conversiones y asientos para la
industria del autotransporte.

@ +52 1 55 3001 7066 @ www.asientosprecom.com.mx
ASIENTOS = @
precom\\>. @ T GlC y .

Gupo st Cue 5. de 0. DURAMA

IMPORTACION
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Ventas al mayoreo de
pesados van por un 2024 histérico

Al destacar que la demanda soste-
nida de vehiculos pesados en Méxi-
co y la expectativa de nearshoring
continllan como factores que esta
impulsando a la cadena de valor,
aparejado de la permanente inno-
vacion e inversion de la industria, la
Asociacion Nacional de Productores
de Autobuses, Camiones y Tractoca-
miones (ANPACT), que preside Ro-
gelio Arzate, informd que las ventas
al mayoreo se encaminan a culminar
2024 con cifras historicas.

“En el décimo mes del afo continua
la expansion de las ventas de vehi-

culos pesados con crecimiento de un
43.5% vs. lo observado en el mismo
mes de 2023, tan es asi que pre-
vemos que al término del afo la ven-
ta al mayoreo potencialmente llega-
ra a alrededor de las 60 mil unidades,
alza 12.4% por encima de lo conse-
guido en el historico afio 2023, en el
gue rompimos récords de ventas to-
talizando 55,346 vehiculos”, indico
Virginia Olalde Lépez Gavito, direc-
tora de Comercio Exterior y Estudios
Econdémicos de la ANPACT.

RECORD DE VENTAS DE PESADOS
A LA VISTA, SE ROMPERA LA
BARRERA DE LAS 60,000

La venta de vehiculos pesados marcard un nuevo ré-
cord en nuestro pais, de enero a octubre se ha coloca-
do al mayoreo 50,948 unidades, esto es, 16.1% mas
que en el mismo periodo del afio anterior.

En octubre se colocaron 6,630 unidades al mayoreo,
la mayor cifra vendida en los ultimos afios, hace al-
gunas semanas Rogelio Arzate, presidente ejecutivo
de la ANPACT, dijo que los prondsticos indicaban que
se romperia la barrera de las 60,000 unidades, el tiem-
po le ha dado la razén. Uno de los factores mas impor-
tantes para llegar a esta cifra, es el cambio tecnolégico,
ya que a partir de enero se deberdn comercializar en
nuestro pais, autobuses, camiones y tractocamiones,
equipados con motores Euro 6 y/o EPA 2010, dejando
atras la tecnologia Euro 5 y/o EPA 07.

AUTUBUSES

Autobuses foraneos llega a las
1,375 unidades

En los primeros 10 meses del afio se han comerciali-
zado un total de 1,315 unidades al mayoreo, esto es,
24% mas que el afio anterior. En otras palabras, se han
vendido 206 unidades mas, ya que de enero a octubre
del afio anterior se habia colocado 1,109 automotores.

Para finales de este afio, se espera que la industria ven-
da poco mas de 1,600 autobuses de larga distancia, so-
bre todo, porque existen muchos pedidos por entregar
antes de la temporada de vacaciones de fin de ano, asi
como por los cambios de tecnologia.
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Medistik by Traxion recibe
primeras dosis de la vacuna
contra la nueva variante

de COVID-19

El primer lote de
vacunas actualiza-
das contra el CO-
VID-19 de la far-
macéutica  esta-
dounidense Pfizer
llegaron el pasado
6 de noviembre a
las instalaciones de
Medistik by Tra-
xioén, donde seran
almacenadasy dis-

tribuidas para su
uso en México.

ONGs buscaran la
participacion de
funcionarios clave en la
préxima conferencia

Las organizaciones mexicanas que for-
man parte de la Alianza Global de
ONGs para la Seguridad Vial, propusie-
ron llegar como una sola voz y formar
un bloque unificado a nivel Latinoamé-
rica a la Cuarta Conferencia Ministerial
de Seguridad Vial, a celebrarse en Ma-
rruecos en febrero de 2025. Asimismo,
instaron a los secretarios de Salud, In-
fraestructura, Comunicaciones y Trans-
portes, Movilidad y Desarrollo Agrario,
Territorial y Urbano, a participar en
dicho encuentro para lograr acciones
concretas que impacten significativa-
mente en la reducciéon de fatalidades
por accidentes viales.

En la dltima jornada de la 1 Reunién

Medistik by Traxion, parte del grupo empresarial Traxion, fue elegi- Regional de la Alianza, que conclu-
da como el centro nacional para el almacenamiento y distribucion de la y6 hoy en la Ciudad de México luego
vacuna debido a su capacidad para manejar la cadena de frio, un re- de tres dias de un programa que re-
quisito crucial para la conservacion de las vacunas de Pfizer. Estas dosis unié a expertos de 20 paises, estos
deben mantenerse a una temperatura controlada de -75°C para preservar reflexionaron sobre los logros alcan-
su eficacia, y la infraestructura de la empresa esta disefiada para cumplir zados y los retos que se enfrentan de
con este requerimiento. cara al encuentro internacional.

MERCEDES-BENZ AUTOBUSES MANDA EN EL
SEGMENTO DE PASAIJE

La marca de la estrella de tres
picos, tendrd un afo mas como
lider en el segmento de auto-
buses, en los primeros 10 me-
ses, comercializd al menudeo
3,395 autobuses para alcanzar
43.87% del total.

Practicamente, uno de cada dos

autobuses vendidos en México
son con la tecnologia Mercedes-
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Benz, la gran fortaleza de la
marca sigue siendo el segmento
de autobuses urbanos, donde
es el lider indiscutible y poco a
pOCO empieza a reaccionar en
autobuses foraneos. El segun-
do lugar corresponde a Interna-
tional 1,180 unidades, seguido
de Volvo Buses con 906 . Des-
pués vienen Volkswagen con 720,
y Scania con 645 unidades. VL
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Santiago Tovar:
El Rey del Serial de los
tractocamiones FOTON 2024
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El campedn del Serial de los tractocamiones FOTON, que es parte de la Super

Copa Roshfrans es: Santiago Tovar, del equipo Shell Rimula, que se convierte

en el primer monarca de tractos chatos en México, después de finalizar en el
sequndo lugar de la octava y ultima fecha de esta competencia.




Marco Hernandez G. / enviado.

ERIDA, YUC .- Enrique “Harry” Duenas, del equi-

po Chevron, tenia una mision complicada en la

ultima fecha de la competencia, tenia que ganar
y gue Santiago Tovar no finalizara entre los tres prime-
ros lugares. La primera parte se cumplié, “Harry” finalizé
en el primer lugar, pero Santiago Tovar, finalizé segundo
y eso fue suficiente para convertirse en el primer campedn
de los “chatitos” FOTON, en México.

Desde muy temprano los aficionados se dieron cita en el
autédromo Emerson Fittipaldi, de Mérida, Yucatan, sa-
bian que ahi se tendria al campedn, a pesar de la lluvia la
aficion respondié y la final se llevéd a cabo. La lluvia se fue
y los tractos FOTON salieron a correr y recibir a su primer
campeon.

Harry Duefias sali6 a la cabeza y no la perdié en ningn
momento de la competencia, Santiago Tovar sabia que
el segundo lugar le daria el campeonato, pero queria lle-
varse la victoria, asi que presioné a “Harry” Duefias, pero
nunca pudo superarlo. Jorge “El Arabe” Cantu, del equi-
po Compass Blue y coequipero de Santiago Tovar, estuvo
muy cerca de la pelea, para que su equipo finalizara con
el campeonato y el tercer lugar general.

El campedn de los tractos FOTON 2024, Santiago Tovar,
dijo que el triunfo y el campeonato va dedicado a toda
la aficion y a su equipo, que toda la temporada le dio
una unidad competitiva. “Estoy muy contento por este
campeonato, trabajamos muy duro toda la temporada y
aqui esta el resultado”.

Por su parte, “Harry” Duefias, afirmd que hizo su parte,
ganando la ultima competencia, pero Santiago Tovar hizo
también una gran competencia, que aunado a los buenos
resultados de la temporada le dieron el campeonato. “Se-
guro el siguiente afio regresaremos mas fuertes al Serial
de los tractocamiones FOTON".

Por su parte, Jorge “El Arabe” Cantu, se mostré feliz de
gue su equipo finalizara con el 1-3 al final de la tempo-
rada. “Nos vamos muy contentos con el resultado, el Ara-
be Racing Team tiene al campedn de la temporada 2024
de los tractos FOTON".

El mismo dia de la final del Serial de los tractocamiones
FOTON, se llevo a cabo la ceremonia de premiacion, donde
Pablo Torrejon, director comercial de FOTON México, fue
el encargado en entregar los trofeos a los “campeones”
de este afo, ahi explicd que evaluaran en los siguientes dias
los resultados de la competencia y negociaran volver a estar
presentes en la Super Copa Roshfrans el siguiente afio. VL
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Transportadora y Logistica ADELANTE
recibe 10 unidades FOTON EST-A ISG

FOTON Meéxico continua su expansion y fortalecimiento en el sector automotriz con la entrega de 10
unidades EST-A ISG a través del distribuidor Cytson a Transportadora y Logistica ALANTE, una de las
principales proveedoras de servicios de transporte y servicios federales en el pais.

stas unidades las entregara
E Cytson y se integraran a la flo-
ta de ALANTE para operar en
la ruta Hermosillo-San Luis Potosi,
contribuyendo a la conectividad y

a la movilidad de larga distancia
en México.

ALANTE, comprometida con ofrecer
servicios de transporte profesional y
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eficiente, refuerza su flota con los
modelos EST-A ISG de FOTON, di-
sefados para cumplir con los mas
altos estandares de rendimiento y
seguridad en el transporte. Con esta
incorporacion, ALANTE amplia su
capacidad operativa y asegura una
experiencia 6ptima, consolidando
su posicion como un lider en el
transporte y servicios federales.

Esta entrega es otro paso firme para
FOTON, en conjunto con el distribui-
dor Cytson, demostrando su com-
promiso y determinacién para con-
solidar su presencia en el mercado
mexicano. Con el respaldo de una
gama de vehiculos robustos, eficien-
tes y disefiados para responder a las
necesidades del pais, FOTON se per-
fila como un referente en soluciones
de transporte a lo largo de la Repu-
blica Mexicana. VL

FOTON

Diciembre 2024



Volkswagen Truck & Bus México abre las
puertas de su nuevo distribuidor en Chihuahua

Consolidando su estrategia de crecimiento en el pais, Volkswagen Truck & Bus
Meéxico fortalece su presencia en el noroeste del pais, abriendo las puertas de
Evolucion en Transporte, su nuevo distribuidor en Chihuahua.

e esta forma, la armadora

incorpora a su Red de Dis-

tribuidores un nuevo punto
estratégico para la comercializacion
de camiones y buses, asi como de
refacciones y servicios de Postventa
en la zona norte de México.

Ubicado estratégicamente la capital
del estado, la nueva concesionaria
abrioé sus puertas en un evento don-
de se dieron cita autoridades, clien-
tes, asi como directivos de la marca.

La agencia Evolucién en Transpor-
te, ofrecerd el portafolio completo
de productos de las marcas Volkswa-
gen Camiones y Buses y MAN para
los clientes de la regién, con solucio-
nes que van desde las 6 hasta las 80
toneladas, para atender las necesida-
des de los diferentes segmentos. Con
una extensién de 5,800m2, dentro
de sus instalaciones cuenta con diver-
sas bahias de servicio para dar man-
tenimiento a las unidades por par-
te de técnicos capacitados, ademas
de un taller movil, iniciativa de la mar-
ca para ofrecer un servicio eficiente y
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oportuno a los clientes en todo mo-
mento y en cualquier lugar.

Antonio Moisés, Director General de
Evolucién, agradecié la confianza
de la marca y afirmé que “Volkswa-
gen y MAN son dos marcas recono-
cidas a nivel mundial por su calidad,
tecnologia e innovacion. En cada
uno de estos camiones, estan las
herramientas que nuestros clientes ne-
cesitan para alcanzar sus metas,
expandir sus negocios y fortalecer
sus proyectos. Por eso, no solo ofre-
cemos vehiculos, ofrecemos solucio-
nes a la medida de sus necesidades”.

A su vez Frank Gundlach, direc-
tor general de Volkswagen Truck &

Bus México reconocié que Chihua-
hua representa un territorio muy
importante para la marca, en don-
de hasta ahora no se tenia pre-
sencia, reforzando que “es importan-
te contar con los mejores productos,
pero igual de importante es con-
tar con Concesionarios excelentes
gue representen a la marca y ofrez-
can la mejor atencién y servicio para
los clientes”. Volkswagen Truck &
Bus México continlia su estrategia de
crecimiento con paso firme, demos-
trando su compromiso con el mer-
cado mexicano, siempre con el ob-
jetivo de ofrecer los mejores produc-
tos y un servicio de Post Venta con-
fiable para respaldar a sus clientes
a nivel nacional.VL
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Camiones
Buses

sus caballos de fuerza en Fenatran
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Ademas de presentar la nueva generacion de camiones lideres en el mercado bra-

silefio, preferidos por clientes en mas de 30 paises, Volkswagen Camiones y Buses

confirma su propdsito de desarrollar soluciones de transporte sustentables para
todos, con el apoyo de su centro global de ingenieria con sede en Brasil.

Marco Hernandez G / enviado

AO PAULO, BRASIL.- En esta
Sedicién de la feria, la empre-

sa exhibid dos nuevos vehicu-
los en un espacio exclusivo para la
temdtica: el modelo Constellation
26.280 Biometano y el concepto
Meteor Hybrid, junto a la nueva ge-
neracion del camion eléctrico livia-
no e-Delivery. El stand se comple-
mentd con el mas amplio portafolio
comercial de la marca y las Ultimas
soluciones de postventa y conectivi-
dad, ademas de diversas atracciones
para el publico en general, como si-
muladores de carreras de camiones
VW y mucho mas.




“Nuestra fabrica de Resende, en Bra-
sil también sumaréa esfuerzos en este
recorrido sustentable, afadiendo un
10% de diésel verde HVO al primer
suministro de sus productos en la li-
nea de montaje. Como lider de ven-
tas en el mercado brasilefo de ca-
miones, asumimos nuestra posicion
a la vanguardia para traer conceptos
innovadores al sector del transpor-
te de carga que puedan ayudar a
guiar las préximas generaciones de
vehiculos comerciales”, dice Roberto
Cortes, presidente y CEO de Volks-
wagen Camiones y Buses.

Luego de presentar el Pro-
grama Futuro en 2022,
gue promueve acciones y
aprovecha buenas prac-
ticas para un legado aun
mas sustentable para las
generaciones futuras, esta

importancia, solo después de Brasil.

“México es un mercado estratégico,
la marca Volkswagen esta consoli-
dada como aqui en Brasil. La plan-
ta que tenemos en Querétaro, no le
pide nada a la de Resende, esta con
los mismos principios”.

El directivo agregd que ahora las
personas que estan en México estan
con mucha motivaciéon, con produc-
tos excelentes que cada vez tienen
mas presencia en el mercado. “La

juntos tendremos mejores negocios
y mayor presencia en el mercado”.

Frank Gundlach, Director General
de Volkswagen Truck & Bus México,
por su parte, comentd que estan lis-
tos para un cierre de afio con uni-
dades con motores Euro 5 y a par-
tirdeenerode 2025 conmotores Euro
6, en toda su portafolio.

Recordd que Volkswagen Brasil tie-
ne mas de un afo comercializando
motores Euro 6, por lo que toda esa
experiencia servira para el
mercado mexicano, aun-
gue dijo se corren pruebas
con unidades Volkswa-
gen Camiones y Autobu-
ses en carreteras mexica-
nas para tener todo listo y
responder a las necesida-
des de sus clientes lo mas

vez la marca avanza en sus

estudios hacia la descarbonizacion,
uno de sus pilares en la estrategia
ESG, todo con un desarrollo 100%
brasilefio. Lo mas destacado de este
ano es el inédito prototipo de camion
VW Meteor Hybrid con sistema de
traccion inteligente, un concepto de-
sarrollado en colaboraciéon con Sus-
pensys para estudiar una solucién di-
rigida al transporte por carretera que
no dependa de una infraestructura
de carga especifica.

Roberto Cortes, platicd con los me-
dios mexicanos presentes en Fena-
tran, donde reafirmé el compromiso de
Volkswagen Camiones y Buses con el
mercado mexicano, “toda vez que es
el sequndo mercado del Continente en

combinacién que tenemos en Mé-
Xico en cuanto a productos es la
misma que tenemos en Brasil, por lo
tanto estamos vislumbrando un me-
jor futuro, claro sabemos que es un
mercado de los mas competitivos,
ahi estan los fabricantes chinos, ja-
poneses, pero aun asi tenemos posi-
bilidades de crecer”.

En cuanto a las inversiones, el directivo
dijo que las operaciones mexicanas, es-
tan contempladas para seguir con mas
capital, tanto en productos, postventa,
entrenamiento y capacitacion.

“Estaran por aca los concesionarios
mexicanos, el mensaje para ellos,
es el mismo, de confianza y de que

rapido posible.

Por cierto, el pabellén de Volkswagen
Camiones y Autobuses ha sido el mas
grande de la Fenatran, sus clientes ade-
mas de disfrutar de diferentes condicio-
nes comerciales de negociacion en la
feria y conocer todas las novedades de
Volkswagen Camiones y Buses, los vi-
sitantes tuvieron la oportunidad de
realizar una prueba de manejo con el
nuevo Constellation 20.480, el e-Deli-
very 11ty el Meteor 29.530 en el cir-
cuito externo de la feria. El stand en si
fue una atraccion, con 20 vehiculos en
exhibicion, y ademas entretiene al pu-
blico con un simulador de conduccién
de Copa Truck, brindando a los usua-
rios la oportunidad de conducir una
camioneta de carreras Volkswagen.VL




Camiones
Buses
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Cuando Volkswagen Caminhées e Onibus,
construyo su planta de Resende, Rio de Janeiro,
empezo desde la base, ahi sobre esta factoria
de un millén de metros cuadrados, fueron crea-
das lineas de produccion que reflejaran

los valores fundamentales de

Volkswagen Camiones y Autobuses.

Marco Hernandez / enviado
esende, Rio de JANEIRO. .- Entrar a la planta de Volks-
Rwagen Caminhoes e Onibus es como llegar a uno
de esos hospitales con la tltima tecnologia, mucha
gente caminando sobre la lineas de ensamble, con unifor-
mes de diferentes compafias.

El objetivo de esta planta fue involucrar a todos sus pro-
veedores para que de manera importante contribuyeran
en la fabricacién de cada uno de los autobuses y ca-
miones que salen de las dos lineas de ensamble, explicd
Thiago Phinelli, Supervisor de Planeacién de Productos de
Volkswagen Caminhdes e Onibus.

En esta planta que abrié en 1996, Volkswagen Camin-

hoes e Onibus apostd por un sistema modelar donde sus
proveedores juegan un papel fundamental, las empre-
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VolksWagen
"""

sas que estan de base aqui son: Maxion (chasis y rue-
das), Meritor (ejes), Suspensys (suspensiones neumaticas),
Cummins (motores), Carese (pintura), Powertrain (mo-
tor), Kromberg & Shubert (arneses), y Moura (baterias),
aqui cada una de ellas es responsable de una parte de
la produccion.

Es como un hospital donde algunos especialistas se hacen
cargo del corazén (motor), otros de toda la estructura del
tren motriz, es una planta llena de especialistas que tienen
como objetivo ofrecer las mejores unidades al mercado.

La planta de Resende de Volkswagen Caminhées e Oni-

Diciembre 2024



bus, tiene una capacidad instalada de 100,000 unidades
anuales, de toda la produccion 80% es para el merca-
do brasilefio y 20% para mercados internacionales, entre
ellos México.

Esta factoria tiene la produccion de eDelivery, Delivery,
Constellation y Meteor, asi como de chasis de autobuses
urbano, suburbanos y escolares, esto es, que toda la gama
de productos comercializados en México tiene sus naci-
mientos en esta planta.

Cuenta con dos lineas de produccion. En la primera se
fabrican todos los vehiculos livianos y medianos, como
el Delivery y Constellation, en la segunda es para el Me-
teor, su tractocamion de Ultima tecnologfa, esta segunda
linea se colocd hace algunos afios, y es la mas nueva de
toda la planta.

Una de las cosas que mas llama la atencion es que to-
dos los productos son fabricados con motores Euro 6, en
Brasil desde hace dos afos se empezaron a comercializar
unidades con esta motorizacién por lo que ya tienen mu-
cha experiencia con este tipo de unidades, aunque pue-
den ser equipados con los motores para cada pais.

En el caso de México, los vehiculos que llegaran con moto-
res Euro 6, serdn precisamente fabricados en esta planta,
por lo que Volkswagen tendra esa ventaja en México, es
tener todo el conocimiento de cémo funcionaran en ca-
rreteras mexicanas.

Aungue un dato importante es que en estos momentos se
“corren” pruebas con toda la gama Volkswagen de carga
y pasaje en México, esto para realizar los ajustes nece-
sarios, para su mejor funcionamiento.

Al final de la linea de produccién, es un espacio totalmen-
te especial van llegando cada uno de los nuevos Volkswa-
gen para una inspeccion final, es ahi donde colaboradores
de Volkswagen Caminhdes e Onibus hacen su aparicion,
con batas blancas como si fueran doctores, dan su dltima
revision a cada una de las unidades, que para esos mo-
mentos ya han hecho una prueba en la pista de la planta 'y
estan listos para recibir sus certificados de calidad.

La planta de produccion cuenta con una pista de pruebas,
donde los visitantes -como nosotros- pueden conocer toda la
linea de productos a fondo, por lo que tuvimos en nuestras
manos el volante del eDelivery, Delivery, Constellation y Me-
teor, en sus diferentes versiones y aplicaciones, lo mismo pa-
ra transporte de largas distancia, como de reparto en ciudades.VL
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La tradicion del guitarrén se impone, PACCAR
México tendra récord con 15,500 unidades

PACCAR Meéxico, uno de los fabricantes de camiones y tractocamiones
mas importantes de la industria de unidades pesadas, marcara un aho
de récord de ventas en nuestro pais, con alrededor de 15,500 unidades
vendidas, de las cuales seran poco mas de 12,500 tractocamiones y cerca

Marco Hernandez G.

unca como ahora la indus-
tria de unidades pesadas
habia tenido un aflo como

2024, con récord de ventas, una
de las empresas que ha aumentado
su velocidad a ese ritmo o tal vez
mas rapido es PACCAR México, con
sus dos marcas Kenworth Mexica-
na y DAF, la primera con unidades
“tromputas o convencionales” y la
segunda con “chatos o cab over”.

Los directivos de PACCAR Méxi-
co realizaron un balance del 2024,
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de tres mil camiones.

encabezados por Juan Leonardo
Fiorentini, director general adjun-
to, explicaron que este ano ha sido
extraordinario para ellos, marcan-
do récord de ventas.

En tractocamiones donde normal-
mente son los lideres indiscutibles,
pueden llegar a comercializar al
mayoreo alrededor de 15,500 uni-
dades, de las cuales cerca de 12 mil
seran Kenworth de sus modelos
7680 y T880. En tanto, de la mar-
ca DAF pueden llegar a colocar en-
tre 400-500 unidades de su modelo

DAF XF, en ambos casos son cifras
mas que alentadoras.

En camiones esperan colocar cerca
de 2,900 unidades Kenworth T480
y mas o menos 100 camiones DAF,
todas estas cifras seran récord de
ventas, por lo que su red de conce-
sionarios estd mas que satisfecha y
lista para los nuevos desafios que se
le presenten a la marca.

Como se sabe, PACCAR México in-

virti6 poco mas de 70 millones de
dolares a principios de este afo en
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su planta de Mexicali, esto incluye
la construccion de un edificio para
hacer mas eficiente la recepciéon de
material, uno mas para la revision
de las unidades a su salida de las li-
nea de produccion y la ampliacion y
mejora de las areas comunes para
ofrecer un espacio éptimo y confor-
table para sus 3,200 colaboradores.

El directivo recordé que una de las
grandes fortalezas de la empresa
es su red de concesionarios, los cua-
les en 2024 invirtieron cerca de 34
millones de dolares, tanto en la me-
jora de su infraestructura de servicio,
apertura de nuevas sucursales, tec-
nologia e innovacioén.

Actualmente, PACCAR México, cuen-
ta con 154 puntos de venta, 86 talle-
res, mas de 1,200 bahias de servicio
y 44 talleres moviles en todo el pais,
gue hacen que la firma sea la de ma-
yor presencia en todo México.

Eduardo Davila, director de Desa-
rrollo de Concesionarios, adelan-
td que las inversiones seguiran, ya
que el objetivo estd muy claro que
cada 300 kilémetros exista un punto
de la compania para ofrecer soporte
a sus clientes.

Por su parte, Luis Cameras, director
comercial de PACCAR Parts México,
recordd que la disponibilidad de pie-
zas juega un papel fundamental en
el soporte de las unidades, por lo que
todos los dias trabajan en ofrecer una
mejor disponibilidad. De hecho, este
afo tendra récord de ventas de piezas
y servicios, los concesionarios de PAC-
CAR cerraran con mas de 500 millones
de dolares comercializados a través de
sus talleres.

“Nuestro liderazgo nos obliga a con-
tar con todas las refacciones para
mantener las unidades en el camino
por mas tiempo, el compromiso de
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la compafiia se tomd muy en serio.
En nuestra linea TRP, en refacciones
para todas las marcas, se alcanzé un

importante crecimiento en el pais,
con ventas de mas de 30 millones
de ddlares, asi como la apertura de
cuatro tiendas mas para este, por lo
que ya suman 36 puntos de venta a
lo largo del pais”.

En tanto, Sergio Arceo, director
de PACCAR Financial México, dijo que
en 2024 tendran récord y cerraran con
alrededor de 20% mas de recursos co-
locados para la compra de camiones,
tractocamiones y equipo aliado.

Marco Luque, director de Paclea-
se Mexicana, informd que se han
consolidado como la arrendadora
mas grande de camiones y tracto-
camiones con mas de 6,300 unida-
des Kenworth y DAF, asi como poco
mas de dos mil equipos aliados.

El equipo directivo de PACCAR Mé-
xico, adelanté que estan listos para
el cambio tecnoldgico que se dara el
siguiente afio, cuando solo se pueda
comercializar camiones y tractocamio-
nes con motores Euro 6 y/o EPA 10, de
hecho existen cerca de 300 unidades
de PACCAR México con este tipo de
motores en el pais, con excelente ren-
dimiento de combustible.

De hecho, han hecho una estrate-
gia para que los autotransportistas
tengan este tipo de unidades en su
flota. “Tenemos alrededor de 100
camiones y tractocamiones con mo-
tores Euro 6 y cerca de 200 unida-
des EPA 10, por lo que saben que
la adopcion de este tipo de tecnolo-
gia sera de ayuda para las empresas.

En cuanto a la llegada de los camio-
nes DAF, los directivos comentaron
que este afo, la comercializacion
serd de cerca de 500 unidades -400
tractos y 100 camiones- cumpliendo
asi las expectativas iniciales, para el
siguiente aflo, se espera un creci-
miento en este numero. VL
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Cacesa

CACESA Aguascalientes, abre sus puertas con
los nuevos estandares International

El dia especial para International México llego,
la materializacion de mas de un aho de traba-
Jo conjunto entre International Motors México
CV, S.R.L. de C., y Camionera del Cen-

tro (CACESA), ahora se ve reflejado en la
nueva agencia en Aguascalientes.

Marco Hernandez G / enviado
ACESA Aguascalientes es la primera concesiona-
Cria en Latinoamérica con los nuevos lineamientos
y procesos de la marca del diamante para la ven-

ta de soluciones de movilidad y soluciones integrales
de servicio.

Rafael Alvarenga, presidente de International Latinoamé-
rica, dijo que en ocasiones anteriores ha dicho que todo
el proceso de transformacion de International va més alla
del cambio de su identidad visual y marca.

“Esta acompafiada de nuevos flujos de trabajo y tecnolo-
gias que aseguran que nuestras soluciones de movilidad y
soluciones integrales de servicio le hagan el mayor sentido
de negocio a nuestros clientes al mantener sus unidades
mas tiempo trabajando. Como lo hemos mencionado an-
tes, disponibilidad es el nombre del juego”.

Para ello, CACESA es la primera agencia con estos nuevos
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estandares con lo que la marca del diamante espera revo-
lucionar el mercado de servicio en nuestro pafs.

Martin Amarante Zertuche, gerente general de Grupo
Ambher, afirmé que en la inauguracion de CACESA Aguas-
calientes requirié una inversion de 50 millones de pesos y
gener6 80 nuevos empleos.

“Esta nueva agencia es el resultado de lo que hemos es-
cuchado, tanto International como la red de distribuido-
res para responder a las necesidades de nuestros clientes
y poder adelantarnos a sus requerimientos. Estamos muy
orgullosos de ser la primera agencia en abrir las puertas
bajo los nuevos lineamientos de International”.




CACESA Aguascalientes tiene una
superficie de mas de 6,200 m2 de
terreno y 2,900 m2 de construccion.
Cuenta con un taller con 10 bahias
de gran tamafio, asi como un am-
plio patio de maniobras que permi-
ten recibir el tractocamién con todo
y su caja o remolque, sin la necesi-
dad de que los operadores regresen
a sus empresas para desacoplarlos.
Lo anterior permite al cliente ahorrar
tiempo y recursos, ya que puede rea-
lizar sus servicios de mantenimien-
to o reparaciéon en cualquier mo-
mento. Ademads, cuenta con una
codmoda sala de espera donde los
operadores pueden permanecer
mientras arreglan su camion.

Alan Frizeiro, vicepresidente de So-
luciones de Servicio de Internatio-
nal, explico que la digitalizacién
total de los procesos de negocio de
sus servicios les ayuda a agilizar la
toma de decisiones y a simplificar
la complejidad.

“Mejoramos la experiencia de los
clientes haciendo maés eficiente y
efectiva la interacciéon con todos los
puntos de contacto de nuestra mar-
ca. Les ofrecemos soluciones simples
y transparentes. Asimismo, tienen la
certeza de que habra partes disponi-
bles al momento de que su unidad

llegue al taller y cuanto costara ca-
da reparacion”.

Alberto Ancona, presidente de los
distribuidores International, adelan-
t6 que los 17 grupos empresariales
invertirdn en sus instalaciones entre
2024-2025 un total de 27 millones
de dodlares, en las areas de ventas,
mantenimiento y servicio, actuali-
zando la identificacion de la marca,
asi como para mejorar los espacios
y herramientas para ofrecer la me-
jor atencién del mercado de vehicu-
los pesados.

“Contamos con 90 sucursales en
todo el pais, donde desde ahora

ofrecemos soluciones de movilidad
y servicio, con mas de 290 asesores
de soluciones de transporte, 830
bahias de servicio, estaremos 100%
alineados a los nuevos estandares
de International”.

CACESA Aguascalientes esta inte-
grada a los nuevos Servicios Conec-
tados de International que permiten
procesos de trabajo mas eficien-
tes y fluidos. A través de éstos, se
puede saber quiénes son los clien-
tes, donde estan y qué requiere cada
una de sus unidades antes de que
éstas lleguen al taller, o cuando pre-
senten algln imprevisto.

La Torre de Control de International
es la parte central de las soluciones
de servicio que inicia dando servicio
a todos los tractocamiones LT S13.
En los meses por venir su cobertura
se ird ampliando a mas modelos de
los segmentos medianos, severos, li-
geros y autobuses.

A través del monitoreo permanen-
te de las unidades International,
la Torre de Control permite reducir
de dias a horas el tiempo requerido
para mantenimientos preventivos, asi
como emitir decenas de alertas sobre
el funcionamiento del vehiculo, los
habitos de conduccion de los opera-
dores y la localizaciéon de éstas den-
tro de las geocercas que se especifi-
quen, entre otras.VL




LiPU by Traxién arranca pruebas con
el autobus eléctrico International SE

LiPU by Traxion, la division de movilidad de personas del grupo logistico, dio inicio a

operaciones con su primer autobus eléctrico un International SE totalmente eléctrico,

en el poniente de la Ciudad de México, donde estara en las rutas de cuatro colegios
en todo lo que resta del afno escolar.

Marco Hernandez G.
ste vehiculo, disefiado especificamente para el trans-
E porte escolar, es el primero de su tipo en el pais y
representa un avance fundamental hacia la movili-
dad sostenible en la capital.

Elias Dana, director general de la division de Movilidad de
Personas de Traxion, dijo que el autobUs International SE
es mucho mas que un logro técnico, es una muestra clara
de lo que se puede lograr cuando se unen esfuerzos por
un bien comun. “Sin embargo, esto es solo el comienzo.
Tenemos que generar conciencia en toda la sociedad sobre
la importancia de asumir juntos el compromiso de transfor-
mar la manera en la que nos movemos”

Esta iniciativa forma parte de la estrategia de sostenibi-
lidad de Traxion, que en 2024 logré evitar la emision de
mas de 60 mil toneladas de carbono mediante acciones
orientadas a la eficiencia energética y la optimizacion de
operaciones logisticas. La incorporacion de tecnologias
limpias, como los autobuses eléctricos, refuerza el com-
promiso del grupo con el cuidado del planeta y la lucha
contra el calentamiento global y el cambio climatico.

“En Traxiéon estamos comprometidos con liderar la transicion
hacia un transporte més limpio y eficiente pero ese esfuerzo
necesita la suma de todos nosotros, después de las evalua-
ciones se tomara de decision de compra de estas unidades”.

Angel Fernandez, director del segmento de pasaje de In-
ternational, dijo que el autobus estara a prueba por lo
que resta del afo escolar, recibira servicio por parte de la
distribuidora Camiones Repuestos y Accesorios (CRA) de
Cuautitlan Izcalli, Estado de México.

El International SE tiene capacidad para 44 pasajeros,
cuenta con asientos reclinables y ofrece una autono-
mia de hasta 210 kilbmetros por carga. Ademas, esta
equipado con tecnologia de frenos regenerativos y
una carroceria optimizada para garantizar seguridad
y confort. Estas caracteristicas cumplen con los mas altos
estandares de movilidad y sostenibilidad en la regiéon.VL
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Fultra se fortalece y crea su
direccion para desarrollo de
soluciones integrales

Comprometidos con la vision de ser el mejor socio para el transportista, Fultra®

anuncio la creacion de una nueva area de desarrollo comercial denominada ONE

FULTRA, enfocada en brindar soluciones integrales que contribuyan al éxito de
los transportistas.

do como Director General de Fruehauf México, asu-

mié el 1ero de noviembre la Direccién de One Fultra.
Radomile, con su amplia experiencia en el sector y co-
nocimiento de las necesidades de los clientes sera quien
lleve el liderazgo de esta nueva area enfocada en integrar
productos y servicios de las diferentes empresas que con-
forman el grupo Fultra.

I eandro Radomile, quién se venia desempefan-

Al mismo tiempo, Miguel Martinez Trevifio quien se ve-
nia desempenando como Director de Traileres México,
tomara la Direccion General de Fruehauf México conso-
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lidando ambas posiciones. Miguel sera el responsable de
manufactura, operaciones comerciales y de postventa
de Fruehauf México, manteniendo el compromiso de
brindar soluciones de remolques disefados para durar.

Ambos ejecutivos reportaran a la Direccion General de
Fultra.

“Nuestra vision es ser el mejor socio para el transportista
y estamos convencidos que con el talento y liderazgo de
Miguel y Leandro fortaleceremos nuestra capacidad para
contribuir al éxito de nuestros clientes.” expresé Jorge
Martinez Madero, Director General de Fultra.VL
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Isuzu México incentiva el futuro
de la industria automotriz
con Grupo Cedva

Isuzu Motors de México, a través de su Departamento de Servicio liderado por Javier

Rios, dond dos unidades Forward 1400 a la Escuela Superior de Ingenieria Automo-

triz, S.C., Grupo Cedva, con el objetivo de apoyar el desarrollo educativo de los alum-
nos mediante la introduccion a la tecnologia y los estandares de la marca.

ancy Contreras Caballero,
N Directora Nacional de Ca-

pacitacion, junto a José Luis
Ferrer Gonzalez, Director del Grupo
Cedva en el Plantel Tlalnepantla, y
Violeta Martinez Sanchez, Directo-
ra de Vinculacion, dieron la bienve-
nida a la comitiva de Isuzu y presidie-
ron la inauguracion del aula de Isuzu
en las instalaciones de la institucion.

Durante el evento, Alan Lara Alba-

vera, Director del Area Técnica en
Cedva Tlalnepantla, guié un recorri-
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do por las instalaciones, mostrando
las diferentes capacitaciones téc-
nicas que reciben los estudiantes
en el plantel.

Tras el corte de liston, el presidente
y director de operaciones de Isuzu
Motors de México, Hiroshi lkegawa,
compartié unas palabras con los asis-
tentes: “Para Isuzu, la atencion
al cliente es fundamental, y la ca-
pacitacion de nuestros técnicos e
ingenieros es esencial para alcanzar
la satisfaccion del cliente. Por ello,

estamos muy entusiasmados de
formar parte de esta alianza que re-
presenta el futuro para las nuevas
generaciones, integrando su apren-
dizaje y conocimiento de la marca.”

Con mas de 50 afios de trayectoria
Grupo Cedva cuenta con 32 plante-
les en diferentes estados de la repu-
blica. El campus Tlalnepantla actual-
mente cuenta con una matricula de
505 alumnos en el area de Ingenie-
ria, 135 en Bachillerato y 310 en el
area Técnica. VL
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Xell Truck se fortalece para dar
soporte a los camiones y tractos Volvo

omo el objetivo de consolidar-

se como una de las mejores

alternativas de soporte en el
mercado mexicano, para camiones
y tractocamiones Volvo, Xell Truck
concesionarios de la marca en to-
da la Republica Mexicana arrancé
la actualizacion de sus puntos de
servicio, los cuales una vez que ini-
cie la comercializacién de camiones
y tractocamiones Volvo también
los ofreceran.

Desde su origen, Xell Truck se ha ca-
racterizado por brindar tranquilidad,
certeza y confianza a sus clientes,
por lo que ahora abri¢ su taller de
colisiones, con lo que espera estar
mas cerca de sus clientes, al ofre-
cer soluciones con piezas originales
para que sus unidades sigan siendo
100% Volvo.

Una de las fortalezas de Xell Truck
son sus valores, la transparencia
con la que lleva a cabo cada uno de
los servicios y el cumplimiento
de sus compromisos de éxito con

sus clientes. Una de las grandes dife-
rencias es el compromiso de su per-
sonal a cargo de Juan José Hernan-
dez, lo que avala el compromiso de
la compania.

Estas cualidades le han permitido a
Xell Truck establecer lazos de con-
fianza y lealtad con sus clientes,
“Estamos orgullosos de haber con-

Desde hace tiempo, Xell
Truck se ha ganado la
confianza de sus clientes
mexicanos, ya que muchas
empresas con camiones y
tractocamiones Volvo han
encontrado soluciones, a
través de su asesoria a sus
necesidades tanto de piezas
como de servicio a

sus unidades.

formado un equipo de especialistas
en camiones y tractocamiones Vol-
vo, con probada experiencia en diver-
sos modelos”, explicd Hernandez.

Sobre actualizar Xell Truck llega
la planta los preparativos de que
esta aperturando el taller de colisio-
nes, crecer en soporte mapa fotos
de la fachada. VL



Llega el eM2 de Freightliner, junto a la nueva
incorporacion de motores B 6.7 y L9 EPA 10
de Cummins México a las Series Plus

Daimler Truck México, lanzo las nuevas
unidades M2 en su version eléctrica y
una actualizacion a la Series Plus de
Freightliner, integrando los ultimos
desarrollos en motores Cummins. Este
lanzamiento refuerza el compromiso
de la compahia hacia la eficiencia y la
sostenibilidad, apoyando la meta de
cero emisiones para 2050.

reightliner y Cummins presen-
Ftaron una colaboracién estratégi-

ca que aprovecha la experiencia
de ambas marcas en el desarrollo de
motores. Las Series Plus ahora afiaden
los motores Cummins L9 y B6.7, los
cuales, con mas de 40 afos de trayec-
toria en el mercado, son reconocidos
por su fiabilidad y desempefio.

Estos motores permiten intervalos de
mantenimiento de hasta 80 mil km
(L9) y 48 mil km (B6.7) y con ratings
que van desde los 260 HP hasta
los 380 HP en L9 y desde los 200 has-
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ta los 325 HP en el B6.7, ofreciendo
una solucion que reduce el tiem-
po de inactividad y los costos opera-
tivos para los clientes.

Marcela Barreiro, Presidente y CEO
de Daimler Truck México, dijo que la
introduccion de los motores Cum-
mins en las nuevas Series Plus y la
unidad eM2 marca un paso significa-
tivo en la evolucion de Daimler Truck
México hacia soluciones mas soste-
nibles y eficientes.

“Nos enorgullece poder brindar a

nuestros clientes un ecosistema de
transporte que no solo cumple con la
normativa vigente, sino que también
promueve la seguridad, el confort y
una operacién de alta productividad.

“Con el lanzamiento del eM2 y la in-
corporacion de los motores Cummins
ahora para las nuevas Series Plus,
Daimler Truck México no solo ofre-
ce una gama robusta de productos,
sino que reafirma su compromiso de
construir un futuro con cero emi-
siones. Estamos entusiasmados de
proporcionar a nuestros clientes un
ecosistema de transporte que priori-
za la sostenibilidad y la seguridad.”

Jorge Vargas, Director de Desarrollo de
Mercado y Portafolio de Productos.
Armando Gonzalez Burgos, director
de Ventas en Cummins México, afir-
mé que esta colaboracion sera todo
un éxito en el mercado mexicano,
ambas empresas trabajan en Nor-
teamérica con estos modelos, por
lo que sera de gran ayuda para los
empresarios mexicanos.VL
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Mercedes-Benz Autobuses
siete anos como “Empresa Rosa”
en apoyo a las mujeres

“En Mercedes-Benz Autobuses,
creemos que el compromiso social
va mas alla de las rutas y moto-
res”, comento Armando Garcia,
director de Recursos Humanos de
Mercedes-Benz Autobuses. Des-
de 2018, la empresa ha trabajado
arduamente para obtener la certi-
ficacion como “Empresa Rosa” por
la Asociacion de Médicos e Inves-
tigadores en la Lucha contra el
Cancer de Mama (MILC), un reco-
nocimiento por su Compromiso y
dedicacion, reflejados en acciones
concretas y continuas en favor de
la prevencion para las mujeres.




on el objetivo de contribuir a

un entorno mas saludable y

seguro para sus colaborado-
ras, Mercedes-Benz Autobuses ha
implementado un programa inte-
gral para la deteccion oportuna de
cancer de mama. Este programa
busca reducir la incidencia y morta-
lidad de esta enfermedad entre sus
colaboradoras.

Iniciativas del Programa:
Conferencia sobre Mitos y Reali-
dades del Cancer de Mama: Esta
charla, impartida por el Dr. Jaime
Tamez, cirujano especialista en can-
cer de mama, se ofrece de mane-
ra presencial y virtual. La conferen-
cia aborda factores de riesgo, for-
mas de deteccién temprana y desmi-
tificard conceptos erréneos sobre la
enfermedad.

Mamografias Gratuitas: La empresa
ofrece mamografias para las colabo-
radoras mayores de 40 afos, reali-

zadas en hospitales y clinicas equi-
padas con la mas alta tecnologia.
Este esfuerzo garantiza la calidad
y veracidad de los estudios, y los
médicos brindaran asesoria sobre
los pasos a seguir segun los resulta-
dos obtenidos.

Este programa no solo proporciona
informacién y fomenta la concienti-
zacién, sino que también represen-
ta una fuente de esperanza y apo-
yo para todas las mujeres que for-
man parte de la familia de La Es-
trella de las Tres Puntas. Al inspirar
una cultura de autocuidado y sen-
sibilizacion, la empresa extiende su
compromiso mas alla de sus puertas,
alcanzando a las familias y comuni-
dades de quienes la integran.

“Nos llena de orgullo saber que
nuestras iniciativas no solo movilizan
autobuses, sino también esperanza
y respaldo para nuestras colabora-
doras. Cada acciéon es un paso hacia

un futuro mas seguro y saludable,
reafirmando que su bienestar es y
siempre sera parte de nuestro pro-
posito, por tal motivo Mercedes-Benz
Autobuses es reconocida como una
Empresa Rosa siendo nuestro com-
promiso social durante los ultimos
siete afios”, puntualizé Garcia.

Con cada paso de este camino,
Mercedes-Benz Autobuses honra el
valor y la fortaleza de aquellas que
enfrentan esta lucha, asi como de las
personas sobrevivientes que inspi-
ran con su resiliencia. Por tal mo-
tivo, con cada afo, la marca alema-
na renueva su COMPromiso con es-
ta importante causa. Su vision es
clara: un futuro donde la deteccion
temprana sea un derecho y el bien-
estar de cada persona una reali-
dad alcanzable.VL

Mercedes-Benz

The standard for buses.




Gooool de Mercedes-Benz
Autobuses y el América Femenil

La firma de la estrella de tres picos, Mercedes-Benz Autobuses y el Club

América han reafirmado su compromiso con el deporte y la equidad de

género con la entrega por parte de la armadora alemana del primer auto-

bus doble piso al América Femenil, tnico equipo de futbol femenino en el
mundo en contar con un vehiculo de esta categoria.

| equipo, conocido por su gran-
E deza, perseverancia, tenacidad
y destacada actuacion en ca-
da encuentro, recibié con orgullo
el vehiculo de Ultima generacién

gque acompafara su camino hacia
nuevos triunfos.

Karina Veldzquez, Gerente de
Marketing, Comunicacién y Rela-
ciones Publica, dijo que no solo ce-
lebran la entrega de un nuevo au-
tobus, sino también el inicio de un
viaje lleno de grandes éxitos para
el equipo femenil de las Aguilas
del América.
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"Este autobus serd testigo de los
triunfos, sacrificios y la pasion que
las jugadoras ponen en cada parti-
do. Para Mercedes-Benz Autobu-
ses, esta entrega simboliza nuestro
compromiso con la excelencia y con
el empoderamiento de la mujer en to-
dos los &mbitos. Creemos en su fuer-

za, en su talento y en su capacidad
para inspirar a futuras generaciones.
iJuntos vamos a escribir una nueva
historia de éxitos!”.
Por su parte, Héctor Gonzalez
IR&rritu; Presidente Operativo del
Ameérica, aseguré que la colabo-
racién con marcas de primer nivel
como Mercedes-Benz, es un ejemplo
de la grandeza del Club. “Nos en-
contramos contentos por recibir es-
te nuevo autobus que garantizara
que nuestras jugadoras del primer
equipo femenil tengan las mejo-
res condiciones posibles durante sus
viajes. De igual forma, confirma el
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compromiso permanente del Club
América con las mujeres y con el
impulso al futbol femenil en Méxi-
co, al tiempo de mantenernos a la
vanguardia y posicionarnos como un
referente internacional, como el mas
grande de México, no solo en el am-
bito deportivo”.

El autobus estd configurado con un
chasis Mercedes-Benz 0500, conoci-
do por su durabilidad y rendimiento.
La carroceria es Marcopolo Paradiso
1800 DD, disefiada para ofrecer el
maximo confort y seguridad a sus
pasajeros. Equipado con un poten-
te motor OM 457 LA de 6 cilindros
gue genera 428 hp a 2,000 rpm, y
una transmision ZF As-Tronic auto-
matizada de 12 velocidades, este
vehiculo asegura un viaje suave y efi-
ciente en cualquier condicién.

Esta unidad ha sido especialmente
equipada para garantizar la seguri-
dad, el confort, la adaptabilidad, la
conectividad y el traslado éptimo del
equipo femenil.

{&‘ g MIVA Gragy TR GNP (oronn CRAmet

Cuenta con:

e 58 asientos Semi Leito 1060, pro-
fundidad de 425mm

® Reposapiés tipo balancin y apoya-
brazos en pasillo y ventana

e Porta revistas tipo RED en ambos
niveles

¢ Cafeteria para bebidas calientes o
refrescantes

* Monitores de 21 pulgadas y puer-
tos USB en todos los asientos

e Sanitario e interfono

e Puerta de servicio delantera, pan-
tografica de costado

e Camarote para el operador, entre
otras amenidades

Para la armadora alemana, la segu-
ridad es una prioridad. Por ello, este

autobus estd equipado con cintu-
rones de seguridad de dos puntos,
frenos ABS, sistema de traccion inte-
graly freno de escape en el motor, lo
que reduce la posibilidad de inciden-
tes. Ademas, la unidad cuenta con
una camara de vision del conduc-
tor, una falleba en el techo con
cuatro posiciones y salida de emer-
gencia, techo solar delantero y salida
de emergencia con gatillo.

La entrega representa un hito que
no solo subraya el compromi-
so con la movilidad en México, sino
también con la igualdad de géne-
ro en el deporte. Simboliza la dedi-
cacion de la empresa y del club para
promover el desarrollo y reconoci-
miento de las atletas femeninas, ase-
gurando que reciban el mismo nivel
de respaldo y recursos.

El Club Ameérica y Mercedes-Benz
Autobuses continuaran fomentan-
do esta visién inclusiva y equitativa,
contribuyendo al crecimiento y éxito
del deporte en México. VL
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Lista la eSprinter totalmente eléctrica
y la nueva Vito de Mercedes-Benz Vanes

Mercedes-Benz Vanes presentd de manera oficial sus vanes eSprinter totalmente

eléctrica y su nueva Vito, las cuales estan disponibles para el mercado mexicano,

de la primera esperan colocar entre 90 y 100 unidades en lo que resta de 2024 y

el siguiente afo el prondstico es comercializar entre 400 y 500 unidades, en cuan-
to a la Vito, las expectativas son colocar entre 350 y 400 unidades.

Marco Hernandez G.
n paso hacia el futuro, eso es lo que ha hecho
U Mercedes-Benz Vanes con la presentacion de su
eSprinter, que con ello refuerza su compromiso con
las soluciones sustentables. La eSprinter es una respuesta
concreta, es una van eléctrica, libre de emisiones, que o-
frece a los clientes mexicanos la oportunidad de hacer que

sus flotillas sean mas sostenibles sin comprometer la cali-
dad, capacidad o eficiencia que caracteriza la marca.

Dominik Amann, director general de la Division de Vanes
Mercedes-Benz México, afirmé que la eSprinter no solo
redefine el estandar en eficiencia y tecnologia, sino tam-
bién inaugura una nueva era de movilidad sustentable en
México. “Es nuestra promesa de un futuro mas sostenta-
ble y responsable”.

Agregd que la eSprinter tendra dos variantes con posibili-
dades para cada uno de sus usos, esto es, que estaran dis-
ponibles en eSpriter Cargo Van y eSprinter chasis cabina,
ademdas tendra tres versiones de equipamiento: Maxi-
ma personalizacion, esto es, base con volante multifun-
cional de nueva generacion, cuadro de instrumentos con
display a color de 5.5 pulgadas, y asiento de conductor
calefactable. La PRO, con todo el equipamiento base, mas
volante ajustable en altura e inclinacién, sistema multime-
dia MBUX 10.25 pulgadas, faros LED high performance,
LED en espacios de carga y paquete acUstico. SELECT, todo

el equipamiento PRO mads, retrovisores eléctricos cale-
factables, cdmara de reversa con gufas dindmicas, asisten-
te de punto ciego, asistente para luz en carretera, unidad
de mandos en el techo, y asiento con ajuste lumbar.

La eSprinter arranca con un precio de 1,400,000 pesos
y de ahf va dependiendo el equipamiento con el que se
solicite. El directivo comentd que existen platicas con las
diferentes empresas de paqueteria que trabajan en Méxi-
co y que por muchos afios han tenido a la Sprinter con-
vencional en sus flotas.

Como parte de la presentaciéon, tuvimos la oportunidad
de tenerla en nuestras manos, siendo unos de los pri-
meros en poder conducirla por un entorno natural, en
una ruta cuidadosamente disefiada para poder descubrir
de primera mano las capacidades, el confort y la innova-
cion tecnolégica que hacen de la eSprinter el aliado per-
fecto para el transporte urbano y comercial.

En cuanto a la nueva Vito Cargo Van, estara disponible en
todo el territorio nacional a partir del 2025 con un precio
desde:

$980,000.00 MXN, se espera que se comercialicen entre
350 y 400 unidades.VL




#UniMBAtibleEnTuCamino, Coach EvolutiON,
el autobus de Mercedes-Benz

Una mas, de la marca de la estrella de tres picos, Mercedes-Benz Autobuses que

sigue expandiendo su alcance en todo el pais, reforzando su compromiso de trans-

formar el transporte foraneo con soluciones que combinan comodidad, sequridad
y tecnologia de vanquardia.

on este propdsito, la marca alemana lanza el Coach
EvolutiON, una nueva generacién de autobuses fo-
raneos disefada para brindar la mejor experiencia

en rutas de larga distancia, adaptada a las condiciones de
la orografia mexicana.

El autobls Coach EvolutiON combina robustez y ren-
dimiento con los mas altos estandares de seguridad y
tecnologia de la industria. La unidad esta disponible en
los modelos O500RS 2045 y O500RSD 2548, equipa-
dos con el potente motor OM 460 LA, que se ofrece en
versiones de 380 HP, 450 HP y 480 HP. Este abanico de op-
ciones permite una gran versatilidad, adaptandose tanto
a distintas capacidades de pasajeros como a los requeri-
mientos de cada operador.

Adicionalmente, la versatilidad del Coach EvolutiON lo
hace adaptable a diversas configuraciones de pasajeros,
permitiendo a los operadores optimizar su oferta de servi-
cios sin comprometer el confort. La ingenieria de Merce-
des-Benz Autobuses asegura una experiencia de viaje pla-
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centera, con asientos ergonémicos, amplia capacidad de
almacenamiento y tecnologia avanzada en cada trayecto.

Con esta nueva incorporacion a su portafolio, Mercedes-Benz
Autobuses reafirma su compromiso de ofrecer soluciones
de movilidad que responden a las necesidades de transpor-
te de México. El Coach EvolutiON es una muestra de la apuesta
de la marca por la innovaciéon y la sostenibilidad, mante-
niendo a los pasajeros seguros y cdmodos en cada viaje.VL
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Primera Plus recibe un Scania Nuvak 500
Euro 6 - Marcopolo Paradiso 1350 G8

La linea insignia del Grupo Flecha Amarilla (GFA), Primera Plus recibio
su primer autobus Scania Nivak Euro 6, equipado con una carroceria
Marcopolo Paradiso 1350 G8, la cual estara a prueba algunos meses

arece gue los buenos tiempos
Ppara Marcopolo estan de re-

greso, con la entrega de su pri-
mer autobUs con carroceria Marco-
polo Paradiso 1350 G8, y plataforma
Scania Nlvak 500 Euro 6, que lle-
ga para Primera Plus, el autobus esta
configurado especialmente para las
operaciones de la linea.

Daniel Rodriguez, Presidente del
Consejo de Administracion del Gru-
po Flecha Amarilla, dijo que este
autobls estara varios meses en
evaluaciones y dependiendo de los
resultados tomardn una decisién

en varias rutas de la empresa.




sobre su posible adquisicion. “La in-
tegracion del Paradiso 1350 G8 es
una prueba del compromiso de me-
jora continua”.

Agregd que el objetivo es que Fle-
cha Amarilla elija el mejor autobus
para cada uno de sus servicio, ya que
cada ruta, cada cliente y cada tipo
de servicio requiere autobuses adap-
tados a sus necesidades, de ahi que
evallen cada uno de las opciones del
mercado y opten por la que ofrecer
la mejor experiencia de movilidad.

Jests Alvarez, Director General de
Movilidad de Flecha Amarilla, expli-
¢4 que la llegada de Scania Marco-
polo G8, marca una nueva era en la
colaboracién de ambas empresas,
ya que han colaborado desde hace
varios afios, principalmente en el
segmento de servicio urbano, donde

la experiencia ha sido positiva, por
lo que esperan lograr cosas positivas
ahora en la aplicacién forénea.

Una de las caracteristicas en la rela-
cion Flecha Amarilla-Marcopolo es el
servicio postventa, con tiempos de
respuesta y capacidad para brindar
soporte oportuno, eso ha hecho que
la relacién sea exitosa.

Lucas Gabardo, director general de
Marcopolo México, afirmé que estan
seguros de poder superar las expec-
tativas del Grupo Flecha Amarilla, al
ofrecer tecnologia y soluciones de
movilidad con los mas altos estanda-
res de calidad y servicio.

Anadié que saben perfectamente
que Primera Plus ofrece confort y
seguridad, por lo que han trabajado
mucho en estas caracteristicas du-

rante el desarrollo de las unidades
Marcopolo G8.

Las pruebas serviran para realizar los
cambios necesarios en la unidad y
poder lograr la mejor experiencia de
viaje, por lo que este prototipo sera
de gran ayuda para conocer las ne-
cesidades de Primera Plus.

Pablo Mocifio, responsable comer-
cial de Marcopolo México, explico
que tienen grandes expectativas con
el Scania Nuvék Euro 6, Paradiso
1350 G8, ya que esta unidad estara
tres meses a prueba para tener datos
del rendimiento y validacion de ca-
racteristicas para consolidar un pro-
yecto para 2025. El autobus cuenta
con las configuracion Primera Plus,
esto es, 32 asientos, cinturones de
tres puntos, dos bafos y estara en
varias de las rutas de la empresa.VL




48 Congreso Expo ANDELLAC:
Renovacién del gremio llantero

La Asociacion de Distribui-
dores de Llantas y Plantas
Renovadoras (ANDELLAC),
vive una renovacion total
del gremio llantero, ya que
esta experimentando cam-
bios muy importantes que
han obligado a los distri-
buidores y renovadores, a
tomar acciones que garan-
ticen su competitividad en
el mercado.

Marco Hernandez G. / enviado
ANCUN, QR.- El mensaje de
Clos socios agrupados en AN-
DELLAC es muy claro , deben
estar preparados para abrirse al mer-
cado del mantenimiento preventivo

y correctivo para ofrecer mejores op-
ciones de servicio a sus clientes.

Enrigue Acosta y Arce, presidente
de la ANDELLAC, dijo que la Indus-
tria automotriz y en especial la In-
dustria Llantera viven un momen-
to de gran relevancia. “México sigue

‘ REN VAN
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siendo un importante destino para
la atraccion de inversiones en el sec-
tor automotriz, lo que lo ha convertido
en uno de los centros de produccién
mas importantes a nivel mundial”.

Afadié que la industria llantera

LLANTEHO
-

estd experimentando cambios muy
importantes que obligan a los dis-
tribuidores y renovadores, a tomar
acciones que garanticen su compe-
titividad en el mercado.

Por lo que en ANDELLAC estan
trabajando para hacer que esto sea
una realidad, ofreciéndoles las he-
rramientas necesarias para la pro-
fesionalizacién de los negocios llan-
teros y de renovado.

El lider de los llanteros en México,
dijo que en el Expo Congreso ANDE-
LLAC se exhibieron avances en tec-
nologia, productos y servicios para
hacer crecer los negocios, con ex-

positores de gran prestigio que nos
compartieron experiencias y reco-
mendaciones de acuerdo al contexto
que se vive en México.



William Vasconcelos, vicepresidente
de Renovado, recalcd la importan-
cia del renovado de llantas de ca-
mién, ya que son de suma importan-
cia para mitigar los efectos del cam-
bio climéatico, al reducir desechos y
disminuir el consumo de recursos
naturales, el renovado sigue siendo
una oportunidad de negocios, ade-
mas de una opcién para ser mas
amigables con el medio ambiente.

Luis Pavon, tesorero de ANDELLAC,
rindio un informe sobre las finanzas
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de la organizacion, por lo que los in-
tegrantes de ANDELLAC, aprobaron la
situacion financiera de la organizacion.

Como parte del 48 Expo Congreso
ANDELLAC, Victor Castafeda, ofre-
Ci6 la ponencia “Cambiando nuestra
mentalidad para renovarnos”, mien-
tras que Eduardo Minandi, platico
sobre las tendencias de la industria
llantera. José de Jesus Rodriguez,
presidente de la CANACO, hablé so-
bre las perspectivas econémicas de
nuestro pais. VL



Un paso adelante, LLANTERA
EL AGUILA cumple 50 afhos

Una empresa mexicana,
enfocada a los servicios de
excelencia, eso es LLANTE-
RA EL AGUILA, establecida

en la Ciudad de Chihuahua,
esta firma es una planta
renovadora y venta de
llantas de auto y camion
que esta activa desde 1973,
con una caracteristica prin-
cipal: su profesionalismo.

LANTERA EL AGUILA arrancé

con moldes de diferentes me-

didas y disefios para renovar
llantas desde rin 14 hasta 1100-22,
con disefios de carretera, traccion y
mixto, cubriendo asi las necesidades
del autotransporte del estado de
Chihuahua.

Durante todos estos afios, LLAN-
TERA EL AGUILA se ha adaptado
a las necesidades de los autotrans-
postistas, ya que su flexibilidad
los ha hecho adecuarse a los cam-
bios de llantas, su maquinaria y equi-
po evoluciona constantemente, en
su momento en numero de moldes
y diferente maquinaria como raspa-
dores, prensas y posteriormente en
la instalacion de autoclaves y cam-
bios de raspadores y embandadores,
todo con la finalidad de aumentar la

Lic. LioneL ORPINEDA, TEcNIicO ComERCIAL VIPAL, ING. JAVIER FUENTES, CAsILLAS; ING. JORGE

FuenTes CAsiLLAS E ING. Luis FUENTES CASILLAS.

produccion y ofrecer un mejor servi-
cio a sus clientes.

En estos 50 anos, LLANTERA EL
AGUILA ha sido referente del reco-
nocimiento en Chihuahua por la ca-
lidad, y servicio, atendiendo flotillas
de todo tipo, desde autobuses de
pasajeros, de transporte de chatarra,
de reparto, mineras, que transitan
por diferentes condiciones de carre-
tera, de largo trayecto, regional o
de terraceria.

Por lo anterior, para cumplir con
su premisa de calidad y servicio, es
necesario contar con materia prima
de excelente calidad y capacitacion
continua, por lo que se han apoya-
do en CAUCHOS VIPAL, que ofrece
excelentes resultados, ya que su am-
plio catdlogo de disefios para todo

uso, asi como el apoyo técnico y ca-
pacitaciéon con su Universidad Vipal
son atributos que ofrecen y aportan
valor agregado a su producto.

En toda su historia, LLANTERA EL
AGUILA ha ganado multiples reco-
nocimientos , como certificaciones
de calidad por reconocidas mar-
cas de llantas nuevas, premios
al mérito comercial, galardones a la
excelencia por la constante supera-
cién y confiabilidad comercial “Pre-
mio de lo mejor de la ciudad” en su
categoria, entre muchos otros.

Actualmente cumplen con las nor-
mativas y evaluaciones de CAU-
CHOS VIPAL, también como parte
de la Red Autorizada, donde cuen-
tan con el apoyo de toda la red en
diferentes puntos de la Republica



Mexicana y asi ofrecer un servicio
a las flotillas que lo requieran y que
tengan centros de distribucion en
distintas partes del pais.

Los transportistas saben que los
costos mas altos son las llantas y
el combustible y estan convencidos
gue el renovado es su mejor opcion,
aun en estas épocas en que la llanta
econémica esta presente, ya que el
renovado con los hules de alta cali-
dad de Cauchos VIPAL, se obtienen
rendimientos similares a los de una
llanta plus, con un menor costo,
eso ha hecho que cuenten con un
alta constancia de clientes que les
han otorgado su confianza, ya que
en base a sus datos y resultados,
obtienen mejor rendimiento kilo-
métrico por milimetro y por consi-
guiente reducen sus costos en el
area de llantas.

Para complementar el servicio a flo-
tas, LLANTERA EL AGUILA ademaés
del renovado, cuenta con servicio de
seccionado especializado de llantas,
desponchado y montaje de llantas
con unidades moviles y en plan-
ta, asi como venta de llanta nueva
de auto y camion.

El compromiso con el medio am-
biente, es algo que LLANTERA EL
AGUILA trabaja todos los dias, por
lo que actualmente instalan celdas

solares, para la producciéon de ener-
gia eléctrica.

En estos 50 afos, con el renovado
de llantas han evitado que se consu-
man mas de 1.5 millones de llantas
y sumando esto, por las veces que
una misma llanta se puede reno-
var, desde un punto de vista ecol6-
gico, han ahorrado el consumo de
100 millones de litros de petroleo y
una liberacion de 273 millones de
CO2 liberados a la atmésfera.

Hoy en dia, LLANTERA EL AGUILA,

nurarnas

Wamos p

es una empresa comprometida con
el medio ambiente con el servicio al
cliente, con una calidad en sus pro-
ductos, que la han llevado por 50
afos consecutivos a dar lo mejor de
ellos, y van por los siguientes 50 afos.
“SOMOS LLANTERA EL AGUILA".

VIPAL. Referente mundial en el seg-
mento de renovado y reparaciones
de llantas. VL

LLANTERA
EL AGUI 2




Vipal México exhibe sus pisos de renovado

en el Expo Congreso ANDELLAC

A través de su participacion en el 48 Expo
Congreso ANDELLAC, Vipal México reiterd su
compromiso con el mercado

mexicano de renovado, al exhibir sus pisos
con mayor demanda en la industria

del autotransporte mexicano.

epresentantes de Vipal México aseguraron duran-
te el 48 Expo Congreso ANDELLAC que esta co-

laboracién va acorde con la filosofia de la em-
presa, al ofrecer los pisos para renovado con mayor cali-
dad en la industria y de esta manera contribuir a un mejor
pais y planeta.

Esequiel Di Matteo, gerente comercial de Vipal México,
dijo que el mercado mexicano de renovado de llantas ha
venido de afios complicados, porque se han preparado los
nuevos retos ofreciendo la maxima calidad en renovado
de llantas, con pisos premium, lo que les ha valido contar
con la preferencia de los consumidores finales.

Agregd que cada vez mas, los empresarios del autotrans-
porte mexicano, cuantifican la calidad de las llantas y ha-
cen un balance entre costo-beneficio, por lo que la cali-
dad de los pisos y renovados Vipal ofrecen un mejor costo
por kildmetro recorrido.

La estrategia que ha seguido Vipal México es de un apo-
yo total a sus clientes, buscando cada vez mas el me-
jor rendimiento en el renovado, Vipal cuenta con pisos
para renovado para todos los caminos mexicanos, para

cada una de las aplicaciones carreteras, logrando ser el
lider en rendimientos.

Como parte de su presentaciéon en el 48 Expo Con-
greso ANDELLAC, los integrantes de su Red Autorizada
visitaron su pabelldn para estar presentes en esta impor-
tante exposicion. VL
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Lily Leal, toma el volante de
la Alianza Nacional de
Transportadoras Turisticas

Como parte de la Con-
vencion ANTT 2024, se
llevé a cabo la Asamblea
Nacional de la Alian-

za Nacional de Trans-
portadoras Turisticas
(ANTT), donde se eligio
a Lily Leal Romo para lle-
var el volante de la orga-
nizacion, sustituyendo

a Omar Barrera.

Marco Hernandez G.
on cerca del 60% de los votos,
CLin Leal Romo llega a la presi-
dencia de la Alianza Nacional de
Transportadoras Turisticas, cumpliendo
asi los pronoésticos, ya que desde hace
meses tenia el apoyo de los expresi-

dente de la organizacién, sustituye a
Omar Barrera en el cargo.

La nueva presidenta de la ANTT, dijo
en entrevista con Via Libre, que tra-
bajara fuertemente en algunos as-
pectos, con puntos especificos que
actualmente son claves para los so-
cios de la organizacién, como me-
jora la afiliacién de nuevos socios,
creardan mesas de trabajo con pro-
veedores de autopartes y armadoras
de vanes y autobuses, crearan la-
z0s con instituciones de gobierno.

Agregd que trabajaran en los siguien-
tes dias en la conformacion de su plan
de trabajo, por lo pronto, se dijo con-

a Nacional

ko Tirisbcar A

tenta por el apoyo recibido. Como
se sabe, Lily Leal es una empresaria
de la Comarca Lagunera y desde afios
forma parte de la Alianza Nacional de

Transportadoras Turisticas (ANTT),
donde se ha caracterizado por ayudar
a resolver problemas relacionados al
turismo carretero.

La nueva presidenta de la ANTT,
llamé a todos los integrantes de la

alianza al didlogo, a trabajar todos
juntos para tener un transporte tu-
ristico carretero cada vez mas profe-
sional y eficiente.

Algunos de los integrantes de
la ANTT, comentaron que con su
empuje la organizacion volvera
a ser de las mas importantes pa-
ra el transporte de turismo carre-
tera en el pais.

A la convencion ANTT 2024, asistieron
directivos de firmas como: Irizar, Volvo
Buses, Busscar, Scania, Mercedes-Benz
Autobuses, Asientos PRECOM, DON-
GFENG, ACTIA, King Long, Camiones
Rivera, Mercedes-Benz Vanes, APYM-
SA, AYCO, entre otros.VL

Alianza Nacional
de Transportadoras Turisticas, A.C.



Mexamerikirecibell0 tractos

Kenworth§680"deSKW Metropolitanos

Después de varios afios, Transportes Mexamerik volvié a incorporar tractocamiones Ken-
worth a su flota vehicular, estos fueron Kenworth T680, los cuales se entregaron a los
mejores operadores, quienes en una ceremonia recibieron las llaves de sus tractos.

Marco Hernandez G.

ransportes Mexamerik, una
Tde las empresas de transpor-

te mas importantes del pais,
dedicada a transportar y entregar
productos de alto valor a sus clientes
a sus Centros de Distribucion (Cedis),
y de estos a los puntos de ventas, re-
cibid 10 tractocamiones Kenworth
T680, los cuales fueron entregados
a sus mejores operadores en una ce-
remonia donde uno a uno recibio las
llaves de sus unidades.

Directivos de Transportes Mexame-
rik comentaron que estas unidades
forman parte de su plan de reno-
vacion vehicular, por lo que ahora
optaron por los tractos Kenworth
T680, para el siguiente afo se es-
pera una adquisicion de unidades
mucho mas numerosa, por lo que
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realizan pruebas de rendimiento con
varias marcas.

Daniel Padilla, gerente de Cuen-
tas Clave en Kenworth Metropolita-
nos, dijo que las unidades estan equi-
padas con motores PACCAR MX13,
asi como transmisiones de la misma
marca, por lo que estan seguros de lle-
var muy lejos a Mexamerik.

“Estamos regresando a Transpor-
tes Mexamerik después de varios

anos, de un fuerte trabajo, gracias a
nuestro gran producto, estos son 10
mas uno Mas que estd en pruebas,
dando excelentes resultados”.

El directivo explicd que los Kenworth
T680, cuentan con una gran venta-
ja de contar con mucha tecnologia,
como los sensores de proximidad,
asi como de puntos ciegos, asi como el
respaldo total de postventa. “Estamos
seguros de que vamos a superar las ex-
pectativas de Mexamerik” . VL




Toyota Cuautitlan entrega vehiculo
al CRIT Estado de México

Toyota de México y su red de distribuidores se unen nuevamente a la causa

de Fundacion Teletdn para brindar apoyo a la nihez mexicana, alineado a su

filosofia de “Pensar global y actuar local”, reafirmando su compromiso de
generar un impacto positivo en las comunidades donde operan.

yota Cuautitlan, ubicada en
I la Calzada de Guadalupe Lote
12 Interior 7 Parque, Industrial
Cuamatla, Cuautitlan Izcalli, entregd
al Centro de Rehabilitacion e Inclusion
Infantil Teleton (CRIT) Estado de Méxi-
co, una Toyota Avanza, beneficiando
directamente a los nifos y a sus fami-
lias que se ubican por todo el esta-
do. Forma parte de una serie de do-
naciones especiales a diferentes CRITs
del Estado de México y otras ciudades,
qgue realizara la empresa japonesa
como parte del dltimo donativo otor-
gado a Fundacion Teleton.

“Renovamos nuestro compromiso
con el desarrollo y la prosperidad de la
nifiez mexicana al apoyar, por noveno
afo consecutivo, a Fundacion Teletén
en su noble labor altruista. Esta es
la segunda entrega realizada al CRIT
Estado de México. Agradecemos a
Toyota Cuautitldn por su participa-
cion y reconocemos el valioso traba-
jo que realiza CRIT Estado de Méxi-
Co en esta causa tan importante para
nosotros”, indicé Fernando Col-
menero, subgerente de Comunica-
cion, Relaciones Publicas y Responsa-
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bilidad Social de Toyota México.

Desde 2015, Toyota México y su red
de distribuidores, han otorgado cer-
ca de 100 vehiculos a los Centros de
Rehabilitacion e Inclusion Infantil Te-
letdn en todo el pais.

"“Estamos orgullosos de colaborar una
vez mas con Teletdn y de ser parte de
su importante mision. Esta Avanza
que hemos aportado serad una herra-
mienta fundamental para mejorar el
traslado de pacientes y personal, fa-
cilitando el acceso a terapias y apo-
yando directamente el invaluable tra-
bajo del CRIT Estado de Meéxico.
Esta contribucion nos llena de satis-
faccion.” sefald Francisco Mena, ge-
rente general de Toyota Cuautitlan.

Asimismo, a lo largo de las nueve
ediciones en las que Toyota ha par-
ticipado como aliado de Teletdn,
ha realizado donaciones destinadas
a la operacion de los centros, asi
como a la rehabilitacién de miles de
nifios y jovenes en México. Este es el
décimo afio consecutivo de la marca
japonesa apoyando a la nifez mexi-
cana a través de Teleton.

Durante mas de 25 afios Fundacién
Teletdn ha brindado a miles de nifios
con discapacidad, cancer y autismo
la oportunidad de rehabilitarse a tra-
vés de diferentes terapias y acceder a
una mejor calidad de vida.

Su lema de este afio, “Todos somos
Teletén” nos inspira y reconoce como
parte del movimiento por ayudar a la
nifez mexicana a enfrentar los obs-
taculos y ver la oportunidad de un me-
jor pais a través de nuestros nifios. VL

TOYOTA
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El Centro de Rehabilitacion In-
fantil Teleton (CRIT) Occidente,
recibio un donativo por parte
de la empresa DINA, con la
entrega de un nuevo autobus
modelo Linner SB adaptado
para la movilidad de nifias y ni-
Aos que acuden a este centro.

CRIT Occidente recibe un autobus
para pasajeros de DINA CAMIONES

ste evento tuvo lugar en las ins-
Etalaciones del CRIT Occidente y

contd con la presencia de Johana
Carrillo Gonzalez, directora de Alian-
zas Estratégicas y Procuracion de Fon-
dos de CRIT Occidente, y Alejandro
Azuara, Director de Operaciones del
CRIT Occidente. También estuvieron
presentes Ararggo Gémez Sierra pre-
sidente ejecutivo de Dina, Altagracia
Gomez Sierra Presidenta del consejo
de administracién de Grupo PEO vy
Aldo Rodriguez Cox Director de mer-
cadotecnia de Grupo PEO, quienes for-
malizaron la entrega del vehiculo.

Esta unidad cuenta con una rampa
neumatica para facilitar el acceso
de pacientes en silla de ruedas, asf
como una camara de reversa para

una mejor maniobrabilidad al es-
tacionarse, aire acondicionado vy
asientos en tela. Ademas, incorpora
una zona de anclaje especial para si-
llas de ruedas dentro de la cabina,
asegurando que los usuarios estén
siempre en condiciones Optimas
de seguridad durante su traslado.

Este autobus, que estard en ope-
racion de lunes a viernes, con corri-
das cada 30 minutos entre las 6:00
am y las 7:30 pm, recorrera varios
puntos estratégicos de la ciudad,
beneficiando a méas de 400 pacien-
tes diarios. Con esta mejora, el CRIT
Occidente refuerza su compromiso
con el acceso a la salud y la rehabili-
tacion de los nifos que dependen de
los servicios que ofrece la institucion.

“La donacién de este autobus es un
gran paso para mejorar la calidad de
vida de nuestros pacientes y facilitar
Su acceso a la atencion médica. Gra-
cias a este tipo de apoyos, podemos
garantizar que mas nifios y sus fami-
lias reciban el servicio que necesitan
para continuar con su tratamiento”,
comento Johana Carrillo Gonzalez.

La donacion de este autobus es un
claro reflejo del compromiso social
de DINA con la comunidad, apo-
yando a las instituciones que velan
por el bienestar de las nifas y ni-
fios para su integracion plena en la
sociedad. Con esta accion, DINA re-
afirma su apoyo continuo al Teleton
y a los proyectos que benefician a la
nifiez de Jalisco y de todo México.VL
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La exposicion mas grande y especializada

en gestion de residuos en México
Centro
Citibanamex,

Transforma los residuos en oportunidades CDMX

9 edicion 6,000 profesionales del sector
350 marcas presentes 8,000 de piso de exhibicion

Se parte del evento que reiine a los profesionales en gestion‘de residuos
y sustentabilidad

Accede a tecnologia innovadora y proveedores para la gestion de residuos
Conoce casos de exito y tendencias en gestion de residuos

Recibe asesoria especializada
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