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La industria del autotransporte
y logistica pueden hacer mucho mas

Uno de los pilares de la industria del autotransporte y logistica es la se-
guridad vial, durante muchos afios, la Asociacion Nacional de Transporte
Privado (ANTP), ha organizado su Congreso Nacional en Seguridad Vial,
que es un punto importante para este tema.

EDITORIAL @

Atras quedo ese principio de que las muertes en la carretera son el precio
por el desarrollo, que el desarrollo significa méas carreteras y mas vehiculos,
que significan muertes y heridos. El reto es demostrar que no es necesario
seguir ese ciclo y es precisamente lo que ha hecho la ANTP, comandada por
Alex Theissen Long y Leonardo Gomez, presidente de la mesa directiva y
presidente ejecutivo, respectivamente.

En algunos paises existe la vision cero, donde se ha declarado que ninguna
muerte o lesion es aceptable. Desde entonces se han replanteado los limites
de velocidad, los cruces, las buenas practicas, en algunos paises la infraes-
tructura y las actitudes existen, pero no es asi en todos, se deben tener po-
liticas sobre las exigencias que deben cumplir los vehiculos, los operadores,
asi como el seguimiento a estas.

En nuestra edicién de septiembre les traemos todo lo que sucedi6 en el Dé-
cimo Congreso Nacional en Seguridad Vial organizado por la Asociacion
Nacional de Transporte Privado (ANTP).

Les traemos la inauguracion de la sucursal de Sinomex, en Escobedo, Nue-
vo Ledn, desde donde soportara a los autobuses ANKAI, que circulan en la
Sultana del Norte, una buena iniciativa de empresarios mexicanos. De igual
forma, Hino México sigue con su programa “Conduciendo un Hino”, que
nuevamente se desarroll en el autédromo Miguel E. Abed, y desde don-
de hace pruebas con su linea de unidades.

Estuvimos en LAT.BUS en Sao Paulo, Brasil donde vimos de primera mano
todas las novedades del continente, por cierto, muchas ya en el merca-
do mexicano, aunque siempre es interesante saber que sucede en otras par-
tes del mundo, empresas como Marcopolo presentaron novedades que lle-
garan a México en el corto plazo. VL
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VOLKSWAGEN TRUCK & BUS MEXICO
MAS CERCA DE SUS CLIENTES ATRAVES
DEL VW EXPERIENCE 2026

VOLKSWAGEN TRUCK & BUS MEXICO (VWTBM) REUNIO EN BRASIL A CLIENTES DE LOS
SEGMENTOS DE CARGA Y TRANSPORTE DE PASAJEROS COMO PARTE DEL VW EXPERIEN-
CE 2026, UNA EXPERIENCIA DISENADA PARA FORTALECER LA RELACION CON CLIENTES
Y SOCIOS COMERCIALES ESTRATEGICOS MEXICANOS, ACERCANDOLOS AL CORAZON

DE VOLKSWAGEN CAMIONES Y BUSES (VWCB).

0

ividido en dos grupos, enfo-

cados respectivamente en los

segmentos de carga y trans-

porte de pasajeros, el pro-
grama reunié a representantes de
algunas de las principales empresas
y socios estratégicos de transporte
en México.

Uno de los momentos centrales del
programa fue la visita a Resende,
centro de producciéon y desarrollo
global de VWCB, donde los clientes
tuvieron acceso directo al entor-
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no donde convergen la ingenieria,
el desarrollo de producto, los proce-
sos productivos y los estandares de
calidad de la compania, permitién-
doles comprender con mayor pro-
fundidad todo lo que existe detras
de cada vehiculo Volkswagen.

La experiencia en Resende se com-
plementé con pruebas de manejo de
camiones y autobuses, de acuer-
do con cada segmento. Al volante,
los participantes pudieron experi-
mentar de primera mano los atribu-

tos y el desempefio del portafo-
lio, comprobando los niveles de
eficiencia, confort, seguridad y tec-
nologia que caracterizan a los ve-
hiculos de la marca.

Los visitantes también sostuvieron
un didlogo directo con miembros
del Consejo de Volkswagen Camio-
nesy Buses, entre ellos Roberto Cor-
tes, Presidente y CEO de VWCB, y
Ricardo Alouche, Vicepresidente de
Ventas, Marketing y Post Venta. Es-
tos encuentros abrieron un espacio
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para compartir perspectivas sobre
la evolucién de la industria, conocer
mejor la realidad de las operaciones
de los clientes mexicanos y conver-
sar sobre las oportunidades que
marcaran el futuro del transporte.

“México ocupa una posicion funda-
mental dentro de nuestra estrate-
gia internacional, ya que represen-
ta nuestro mayor mercado fuera
de Brasil. La cercania con nuestros
clientes nos permite entender mejor
sus negocios y desarrollar productos
y soluciones cada vez mas alinea-
dos con sus necesidades es-
pecificas. Estos encuentros
representan  precisamente
eso: abrir las puertas de nues-
tra compania, compartir
nuestra visién y fortalecer re-
laciones que queremos seguir
construyendo a largo plazo”,
sefial6 Ricardo Alouche.

La agenda también contem-

plé la visita en S3o Paulo a

las oficinas corporativas de VWCB,
donde los asistentes profundizaron
en la estrategia, vision de negocio
y enfoque comercial de la compaiiia,
ampliando la experiencia mas alla
del producto para conocer también
a los equipos y las capacidades que
respaldan la operacion de la marca.

La experiencia para los clientes de
autobuses incorpor6 ademéas una
visita a las instalaciones de un im-
portante operador de transporte en
Sao Paulo. Allj, los clientes mexica-
nos pudieron conocer de primera
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mano una operacion real con ve-
hiculos Volkswagen, intercambiar
experiencias con el cliente local y
escuchar su testimonio sobre el des-
empefio de los productos y su expe-
riencia con la marca en las exigen-
cias de la operacion cotidiana.

Para la delegacién del segmento de
autobuses, la agenda culminé con la
visita a LAT.BUS 2026, una de las
mayores exposiciones especializa-
das en transporte de pasajeros de
América Latina, donde conocie-
ron las novedades presentadas por

VWCB y tuvieron contacto directo
con tecnologias, tendencias y pers-
pectivas que estan dando forma al
futuro de la movilidad de personas.

Por parte de Volkswagen Truck
& Bus México, la experiencia fue
acompaiada por Rafael Santos
Magalhaes, Director de Operacio-
nes de VWTBM; Giovanni Juarez,
Director de Ventas, Marketing y
Postventa; los responsables comer-
ciales de Cuentas Clave de Carga
y Pasaje, asi como representantes
de la Red de Concesionarios y de

TRATON Financial Services.

“Para nosotros, el valor del VW
Experience estd en generar conver-
saciones de alto valor y estar cada
vez mas cerca. Queremos escuchar
a nuestros clientes, entender hacia
dénde estan llevando sus negocios
y que conozcan de cerca la capaci-
dad que tenemos como organizacién
para acompaiarlos. Cuando co-
nectamos la experiencia de Bra-
sil con el conocimiento del mer-
cado y la operacién que tenemos
en México, construimos una rela-
cion mucho méas sélida y
generamos mejores oportu-
nidades para crecer juntos”,
destacé Giovanni Juarez.

El VW Experience 2026
representa una oportuni-
dad para estrechar ain mas
la relacion de Volkswagen
Truck & Bus México con sus
== clientes, compartir la forta-
leza de la operacién global
de la marca y, sobre todo, generar
un didlogo mas cercano alrede-
dor de sus negocios, necesidades
y perspectivas.

A través de este tipo de encuentros,
VWTBM busca continuar constru-
yendo relaciones de largo plazo y
acompanar a sus clientes con un
ecosistema de soluciones que inte-
gra producto, servicio, postventa y
soluciones financieras, respaldado
por la experiencia y capacidad de
Volkswagen Camiones y Buses en
Brasil y México. VL
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VOLKSWAGEN TRUCK & BUS MEXICO (VWTBM) Y LA CAMARA NACIONAL DEL AUTOTRANS-
PORTE DE CARGA (CANACAR) FIRMARON UN ACUERDO DE COLABORACION ORIENTADO A
FORTALECER LA COMPETITIVIDAD Y OPERACION DE LOS TRANSPORTISTAS MEXICANOS ME-

DIANTE BENEFICIOS EXCLUSIVOS PARA LOS ASOCIADOS DE LA CAMARA.

VOLKSWAGEN TRUCK & BUS MEXICO Y CANACAR
FIRMAN ACUERDO DE COLABORACION

a firma se llevd a cabo en la
planta de Volkswagen Camio-
nes y Buses (VWCB) en Re-
sende, Brasil, en el marco del
VW Experience 2026, encuentro
anual organizado por VWTBM pa-
ra acercar a sus clientes al corazén
de la marca, su operacion, tecnolo-
gia, productos y visién de futuro.

El acuerdo fue formalizado con
la participacion de Augusto Ramos,
presidente de Canacar, y Roberto
Cortes, Presidente y CEO de Volks-
wagen Camiones y Buses, acom-
paniados por Ricardo Alouche, vi-
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cepresidente de Ventas, Marketing
y Postventa de VWCB, y el equipo
directivo de México, reafirmando el
compromiso de ambas organizacio-
nes de trabajar conjuntamente en
beneficio del sector del autotrans-
porte de carga en México.

Como parte de esta colaboracion,
los asociados de Canacar podran
acceder a condiciones preferen-
ciales para la adquisicién de uni-
dades nuevas de la marca Volks-
wagen Camiones y Buses, asi
como beneficios en refacciones
y soporte especializado de post-

venta, con el objetivo de contri-
buir a una operaciéon més eficien-
te, competitiva y confiable.

La firma del acuerdo estuvo pre-
cedida por un encuentro entre Au-
gusto Ramos; Ricardo Alouche;
Rafael Santos Magalhaes, Direc-
tor de Operaciones de VWTBM;
y Giovanni Juarez, Director de
Ventas, Marketing y Postventa
de VWTBM. Durante la reunién,
intercambiaron perspectivas so-
bre los principales retos y oportu-
nidades que enfrenta actualmente
el autotransporte mexicano. VL
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YOLVO

AUTOTRANSPORTES
PILOT RECIBE DOS
TRACTOS VOLVO FH

I. & >

Volvo Trucks México y Grupo Bajio realizaron la entrega de dos trac-
tocamiones Volvo FH a Autotransportes Pilot, compaifiia con sede en
Guadalajara y uno de los referentes del autotransporte federal de carga
en México.

Esta entrega representa un nuevo paso en la relacion entre ambas com-
paifiias y refuerza el compromiso de Pilot con las soluciones de Volvo
Trucks para operaciones de gran escala. Con una de las flotas Cab Over
Engine mas relevantes dentro del transporte federal mexicano, Pilot se
mantiene como un cliente estratégico para Volvo Trucks México.

MEXICO

SCANA —————

Traslados Automotrices
Géminis: un Scania mas

Una maés de Traslados Automotrices
Géminis, ahora recibié un tractoca-
mién Scania R500 SUPER, con lo
que sigue su camino de crecimien-
to, esta empresa se caracteriza por
adquirir lo mas adelantado en uni-
dades pesadas, por lo que ahora op-
taron por un chatito més de Scania.

Desde hace varios afnos, Traslados
Automotrices Géminis, es una de
las empresas trasladistas mas im-
portantes del mercado.

Gobierno de México impulsa obras de infraestructura

con inversion historica

El Gobierno de México, a través de
la Secretaria de Infraestructura, Co-
municaciones y Transportes (SICT),
destina una inversién publica histé-
rica de 1.33 billones de pesos para el
periodo 2025-2030.

Al participar en el evento “Dialo-
go con Ingenieros”, organizado por
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el Colegio de Ingenieros Civiles
de México (CICM), el titular de la
SICT, Jesus Esteva Medina, destacé

que las obras que se llevaran a cabo
generaran 3 millones 986 mil 382
empleos directos e indirectos. Du-
rante su ponencia “Infraestructura
para el Desarrollo de México”, Es-
teva Medina detall6 que en 2026 se
contempla una inversion de 135 mil
192 mdp en infraestructura carrete-
ra, educativa y deportiva.
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SHELL RIMULA

Santiago Tovar sube al podio
en el SpeedFest con el respaldo
de Shell Rimula

El rugir de los
motores y la emo-
cién de la compe-
tencia se hicieron
presentes en el
SpeedFest 2026,
el festival de la
velocidad y el do-
minio del volante, que se realiz6 en el Aut6-
dromo Hermanos Rodriguez donde se llevé a cabo
la quinta fecha oficial de Stper Copa. En esta con-
tienda, Santiago Tovar, piloto de la escuderia Shell
Rimula, conquist6 el segundo lugar en la categoria
de tractocamiones.

Desde el banderazo de salida, Tovar demostr6 su
dedicacién y maestria en el manejo de su tracto-
camién, y arrancé en los primeros lugares hasta
posicionarse en el podio. La jornada estuvo marca-
da por momentos de gran intensidad y por las
complejidades que caracterizan a este circuito, que
exigid a los pilotos velocidad y maximo control en

cada vuelta, lo que generd emocién en las gradas.

SCANIA

FLINDACIOM TRA

™ s A

TRAXION
Fundacion TRAXION lleva por
primera vez En Ruta por la
Educacion a SLP

Fundacién TRAXION puso en marcha por primera vez
en San Luis Potosi En Ruta por la Educacién, programa
que acerca servicios gratuitos de alfabetizacién y educa-
cién basica a personas jévenes y adultas en situacién de
rezago educativo. Con la Ruta 25, la iniciativa amplia su
presencia a un nuevo estado y continda llevando oportu-
nidades educativas a mas comunidades del pais.

La ruta comenzari su recorrido en San Luis Potosi, So-
ledad, Pozos, Villa de Reyes, Mezquitic de Carmona, Villa
de Zaragoza y Ahualulco, acercando servicios de alfabe-
tizacién, primaria y secundaria a personas que enfrentan
barreras para continuar sus estudios.

SCANIA SUPER CON CARROCERIA
MARCOPOLO 1800 DD TEC PARAETN

Desde el lanzamiento de la plataforma Scania SUPER
se hablaba de la posibilidad de que ETN tuviera uno a
prueba, pues bien, estamos en posicion de confirmar
que la plataforma Scania SUPER llegara a Enlaces Te-
rrestres Nacionales, nada més y nada menos que con la
carroceria Marcopolo 1800 DD TEC, recién lanzada en
LAT.BUS 2026, celebrada en Sao Paulo, Brasil.

La dupla Scania-Marcopolo no quita el dedo del ren-
glon, por lo que esperan llevarse los pedidos de 2027
de ETN Turistar, su carta principal la combinaciéon de
la plataforma Scania SUPER -con ahorros del 8%- y la

8 VIA LIBRE

carroceria Marcopolo 1800 DD TEC, que también se es-
pera ofrezca una reduccion en el consumo de combusti-
ble, sera en algunas semanas cuando la entrega para las
evaluaciones se realice.
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MEXICO

LAS CIUDADES NO NECESITAN MAS RUTAS,
SINO RESPONDER A COMO SE MUEVE LA GENTE

Si las redes de transporte publico
no responden a la forma como se
desplazan las personas, ni prevén
un modelo financiero capaz de sos-
tenerlas, las ciudades ofreceran un
servicio deficiente, sin importar que
incorporen mas autobuses y tecno-
logia, estableci6 Carlos Cristdbal
Pinto, ingeniero de Caminos, Ca-
nales y Puertos por la Universidad
Politécnica de Madrid y especialista
en planificaciéon urbana y regional,
como una conclusion del Programa
Ejecutivo “Fundamentos del Trans-
porte Pablico para Autoridades”.

GEOTAB

El factor humano causa el 92%
de los siniestros de carga: Geotab

En las grandes urbes de México, la movilidad del trans-
porte de carga convive diariamente con una “cultura de
la prisa’, en la que el exceso de velocidad y las distrac-
ciones al volante han relegado historicamente al peatén
a un segundo plano. La necesidad de elevar las medidas
de prevencion se refleja en las estadisticas oficiales del
Instituto Nacional de Estadistica y Geografia (INEGI),
las cuales senalan que en México se registraron 380,391
accidentes de transito en zonas urbanas y suburbanas

durante el afio 2025.

Agregb que muchas ciudades han
construido sus sistemas mediante
sucesivas extensiones de rutas para
atender diversas necesidades, lo
que desemboca en redes dificiles de
comprender y con laberinticas su-
perposiciones.

Durante el desarrollo de las ter-
cera y cuarta sesiones virtuales
del programa organizado por la
Unién Internacional de Transpor-
te Puablico (UITP) y la Asociacién
Mexicana de Transporte y Movi-
lidad (AMTM), con el apoyo del
Banco Interamericano de Desa-
rrollo (BID) y el Banco Mundial,
el especialista sefial6 que antes de
dibujar rutas es necesario conocer
qué viajes existen, donde comien-
zan y terminan, qué actividades los
generan y como se relacionan con
los usos del suelo.

ENVIA.COM

Regreso a clases impulsa mds
de 36% en el volumen de envios

El regreso a clases representa uno de los periodos de
mayor actividad para los negocios dedicados a la ven-
ta de articulos escolares, ropa, calzado y tecnologia.

De acuerdo con datos de Envia.com, los envios
relacionados con esta temporada registraron un
crecimiento de 36% frente al periodo de 2025, im-
pulsados principalmente por la compra de ttiles
escolares, uniformes, mochilas, calzado y disposi-
tivos electrénicos.

Septiembre 2026
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AUTOVIAS

AUTOVIAS RECIBIRA
UN PROTOTIPO SCANIA
SUPER MARCOPOLO

1800 DD TEC

Unadelas empresas que
ha confirmado que reci-
bira un autobtis Scania
SUPER, equipado con
una carroceria Marco-
polo Paradiso 1800 DD
TEC es Autovias, la lle-
gada de esta unidad se
dard en algunas sema-
nas mas, con esto, se une

OVERHAUL

El nuevo mapa del robo de
carga: Cuando el camidn
detenido deja de ser el
camidn seguro

Overhaul, present6 su reporte de robo de car-
ga del segundo trimestre de 2026, que vuel-
ve a confirmar una tendencia importante: el
robo de carga en México no es aleatorio. Los
incidentes presentan patrones por temporada,
corredor logistico, tipo de mercancia e incluso
por horario, informacién que puede convertir-
se en una herramienta valiosa para fortalecer
la gestion del riesgo y la planeacion operativa.

a ETN/Turistar como

las dos tinicas compaiias que tendran autobuses doble piso Uno de los cambios mas relevantes del trimes-
con la nueva plataforma Scania SUPER y la carroceria mejo- tre no fue el volumen de los incidentes, sino
rada y recientemente presentada en LAT.BUS, desarrollada el lugar donde ocurrieron. La intercepcion de
en Sao Paulo, Brasil. unidades en transito continuia siendo la moda-

lidad mas frecuente, al concentrar el 58.8%
Los directivos de Scania han comentado que los primeros de los casos; sin embargo, su participacion dis-
resultados con la plataforma SUPER han sido muy buenos, minuyé 6.2 puntos porcentuales respecto
por lo que esperan lograr buenos dividendos en combinacién al mismo periodo del afio anterior. Al mis-
con la carroceria mejorada por Marcopolo Paradiso 1800 DD mo tiempo, los robos a unidades estacionadas
TEC. Por cierto, la plataforma Scania SUPER también estara aumentaron 5.3 puntos porcentuales, hasta re-
en combinacién con la carroceria Marcopolo Paradiso 1350, presentar el 39.3% de los eventos, consolidando-

pero esa, es otra historia que les contaremos méas adelante. se como la segunda modalidad més comun.

SCANIA
Scania lider en autobuses foraneos, se acerca peligrosamente Yolvo

Los primeros siete meses del 2026,
han dejado a Scania como el lider
del mercado de autobuses foraneos

habia colocado 536 autobuses.

El segundo lugar corresponde a Vol-

con un total de 346 unidades, lo
que representa 47.79% del merca-
do de unidades de lalarga distancia.

La marca comandada por Alejan-
dro Mondragén sigue como lider,

12 ViA LIBRE

aunque experimenté una caida de
34.5%, con respecto al afio ante-
rior cuando en el mismo periodo

vo Buses con un total de 331 autobu-
ses de larga distancia, esto es, 45.71%
del total, en julio la marca dirigida
por Rafael Kisel tuvo ventas por 55
unidades y est4 a tan solo 15 autobu-
ses de diferencia con Scania. VL
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UNO DE LOS PASOS MAS IMPORTANTES EN
LA CONSOLIDACION Y EXPANSION DE LOS
PLANES DE SINOMEX TRADING COMPANY,
EN LA DISTRIBUCION DE AUTOBUSES ANKAI
Y DE LAS VANES DE CARGA Y PASAJE
VANCHE, ES LA INAUGURACION DE SU
CONCESIONARIA SINOMEX, CENTRO

DE SERVICIO Y COLISIONES, UN TERCER
PUNTO QUE SE SUMA AL CENTRO DE
ATENCION (PDC), DE SANTA CATARINA,

Y EL CENTRO DE SERVICIO EXPRESS

EN EL CENTRO DE MONTERREY.

SINOMEX TRADING COMPANY ABRE SUS
PUERTAS EN ESCOBEDO. NUEVO LEON

a noche empieza en Esco-

bedo, Nuevo Lebén, con una

gran expectativa por par-

te de los asistentes, estin a
punto de presenciar el arranque
de actividades de la concesiona-
ria de SINOMEX Trading Com-
pany, un espacio 360 grados don-
de pueden encontrar desde un lu-
gar de exhibiciéon de unidades, ven-
ta de partes y refacciones, taller de
reparaciéon, bahias para servicio
y un centro de colisiones, esto es,
un lugar donde los transportistas
pueden encontrar solucién a cual-
quier necesidad.

A nombre de SINOMEX Trading
Company, Diego Dignowity, Di-
rector General de la compaiia,
agradecié a los asistentes por su
presencia en la inauguraciéon de
la primera concesionaria de la mar-
ca, consciente de la época que vi-
vimos el directivo invit6 a los par-
ticipantes a unir esfuerzos de nego-
cios y aprovechar el crecimiento del
transporte publico en el pais, donde
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las unidades ANKAI comercializa-
das y respaldadas por SINOMEX
Trading Company, pueden ayudar a
mejora el transporte en nuestro pais.

Record6 que este proyecto arran-
c6 hace 10 afos con el objetivo de
traer a nuestro pais autobuses con
estandares internacionales para el
transporte publico masivo, mas ami-
gables al medio ambiente, con moto-
res que funcionan con combustibles
mas limpios, por ello, se formaliz6
en agosto 2017 un convenio para la
distribucién y comercializacién ex-
clusiva con ANKAI y dio paso a la

creaciéon de SINOMEX en 2021.

Desde entonces la empresa ha cons-
truido de forma progresiva la in-
fraestructura de respaldo para sus
unidades, esto es, talleres especiali-
zados, un Centro Logistico de partes,
vehiculos de rescate y personal téc-
nico certificado.

El directivo afirmé que actualmente
circulan en la Republica Mexicana mas
de 1,200 autobuses ANKAI, siendo
Monterrey, Nuevo Leo6n el punto méas
importante del pais, con méas de
1,000 unidades ANKAI en circula-
cién. “Un paso natural es expandir
nuestras operaciones a otros estados
que ya estan probando la tecnolo-
gia de los autobuses ANKAI, por
lo que esperamos en los siguientes
meses tener noticias positivas acerca
de su funcionamiento”.

Otro de los aspectos importantes es
que SINOMEX Trading Company,
estara incursionando en el segmen-
to de transporte de personal con au-
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tobuses con estandares internacio-
nales que pueden ofrecer una serie
de beneficios a sus clientes.

Manuel Peruyero, Director Comercial
de SINOMEX Trading Company, co-
ment6 que esperan seguir innovando
con autobuses que van de los 8 alos 14
metros, las ciudades donde esperan
estar presentes es Ciudad de México,
Guadalajara, Estado de México, Chi-
huahua, asi como todas las que estén
interesadas en contar con tecnolo-
gia de punta.

“Contamos con una gran variedad
de autobuses con distintas matrices
energéticas, unidades a gas, a diésel
Euro 6, eléctricas que van de 8 a 14
metros con lo que podemos atender
cualquier necesidad de transporte
de pasajeros del pais”.

Anadi6 que para ellos es funda-
mental hablar con los transportis-
tas saber sus necesidades y ofrecer
la mejor opcién de autobus ade-
cuado para su operacién, uno de
los proyectos a los que estan apos-
tando es el de unidades eléctricas
de rango extendido, eso significa
que son unidades que no tienen pi-
las grandes, sino que cuentan
con pilas chicas, pero estan equipa-
das con motores a diésel o gasolina
que es el que genera la electricidad.

César Garza, Gerente de Postventa
de la firma, explicé que estan pre-
parados para respaldar las necesi-
dades de la marca ANKAI, aunque
aclar6 que incluso en postventa
puede atender cualquier marca, por
lo que su taller, esta capacitado au-
tobuses de otras firmas. “Esa es una
de nuestras ventajas competitivas,
en colisionados podemos atender-
los sin ningun problema”.

Crist6bal Sandoval, Gerente Nacio-
nal de Servicio de SINOMEX Tra-
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ding Company, comentb que esta
noche es muy importante para SI-
NOMEX, porque pueden anunciar
que han desarrollado una estrate-
gia para estar muy cerca de sus
clientes finales, es la clave, ya que
dentro de sus operaciones nacen
todas las necesidades que la marca
puede soportar y subsanar lo mas
rapido posible.
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“Tenemos la capacidad para sopor-
tar toda la operacién de los auto-
buses ANKAI, con bahias pre-
paradas para un mantenimiento
correctivo y preventivo, para aten-
der en tiempo y forma a todas las
unidades de la marca, aunado a
ello, contamos con unidades mé-
viles para ofrecer rescates carrete-
ros, en sintesis estamos muy cerca
de todos nuestros clientes y ahora lo
estaremos mas”.

Como parte de la inauguracion, la
firma presenté el autobtis ANKAI
Serie A6, reafirmando asi su por-
tafolio de soluciones de movilidad
para transporte urbano, personal,
foraneo y especial, asi como las li-
neas de vans de pasajeros y carga
VANCHE. La oferta incluye mo-
torizaciones a gas natural, diésel,
eléctricas y de rango extendido,
orientadas a reducir el consumo y el
costo de operaciones de las flotas a
lo largo de su vida util.

Cabe sefnalar que la agencia de
Escobedo, Nuevo Leén se apoya
de la red que ya opera con el Cen-
tro de Servicio Express en Villa-
gran, centro de Monterrey, para
atencién rapida y mantenimiento;
el Centro de Partes de Santa Cata-
rina, con una inversion de 30 millo-
nes de pesos y mas de 10 mil SKU"s
y respaldo directo de la fabrica y
una flota de camionetas equipadas
para rescates carreteros. VL
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UNO DE LOS PROYECTOS MAS IMPORTANTES DE LA INDUSTRIA DEL AUTOTRANSPORTE ES
EL COMANDADO POR SCANIA MEXICO EN CONJUNTO CON LA COOPERACION TECNICA
ALEMANA (G1Z) EN MEXICO, PROSOCIEDAD Y GRUPO CEDVA, CELEBRARON LA CLAUSURA
DE LA PRIMERA GENERACION DE TECNICAS E INGENIERAS DEL FUTURO, PROGRAMA QUE
FORMA PARTE DEL PROYECTO MUJERES CONDUCIENDO EL CAMBIO Y QUE IMPULSA LA

FORMACION E INSERCION DE MUJERES DENTRO DE LA INDUSTRIA DEL TRANSPORTE.

SCANIAY GIZ HACEDORES DEL TALENTO
FEMENINO CON LA PRIMERA GENERACION
DE TECNICAS E INGENIERAS DEL FUTURO

sta primera generaciéon se
conformé por nueve par-
ticipantes que iniciaron el
programa y concluyeron sa-
tisfactoriamente todas las etapas
de formacion, alcanzando un indi-
ce de finalizaciéon del 100%. El ob-
jetivo es capacitar a mujeres en
mantenimiento y reparacion de ve-
hiculos pesados, contribuyendo a
incrementar su representacion en
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posiciones técnicas a lo largo de la
cadena del autotransporte y am-
pliar sus oportunidades de desarro-
llo profesional hacia carreras mas
especializadas en una industria his-
téricamente masculinizada.

Durante nueve semanas, las partici-
pantes cursaron el portafolio basico
de capacitacion técnica de Scania,
con formacién tedrico-practica im-

partida en el aula Scania ubicada
dentro de las instalaciones de Gru-
po CEDVA en Tlalnepantla (tam-
bién aliado estratégico de la ini-
ciativa). La preparaciéon incluy6
ademas, sesiones practicas con un
chasis Scania en la sucursal Scania
México Norte, acompanadas por
el instructor técnico Emilio Ron-
quillo, quien cuenta con méas de 10
afios de experiencia en el area.
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La capacitacion técnica abord6 co-
nocimientos sobre tecnologia del ve-
hiculo, motores, sistemas de frenos,
electricidad, mantenimiento pre-
ventivo, herramientas de diagnds-
tico y electromovilidad, entre otros
contenidos especializados. De mane-
ra complementaria, las participan-
tes recibieron formacion en habili-
dades blandas, facilitada por Pro-
Sociedad como parte de su contri-
bucién en el proyecto, asi como co-
nocimientos en educacién financie-
ra y herramientas para fortalecer su
posicionamiento profesional e inser-
cion en el mercado laboral.

Alejandro Mondragén, Presidente y
CEO de Scania México,afirmé que
la filial mexicana es la tnica en el
mundo en contar con las tres ver-
tientes para desarrollar conducto-
ras, técnicas e ingenieras.

“La casa matriz esta contenta con
los resultados que estamos dando,
como es conocido nuestro objetivo
es desarrollar 15 técnicas y 45 inge-
nieras en un ano. Es un programa
que esta dejando huella, pero lo mas
importante es que estamos desarro-
llando a las mujeres mexicanas”.

Agregd que transformar el trans-
porte también implica transformar
quiénes tienen la oportunidad de
desarrollarlo, mantenerlo y hacer-
lo avanzar. “Ampliar la participa-
cién de las mujeres en posiciones
técnicas y de ingenieria fortalece
el talento, la competitividad y
la capacidad de innovacion de toda

laindustria. Con Técnicas e Ingenie-
ras del Futuro reafirmamos que
esta es una apuesta estratégica
de Scania, no una accién aislada”.

Neimy Girén, Coordinadora Técni-
ca del proyecto Mujeres Conducien-
do el Cambio en la GIZ México, dijo
que la incorporacién de mas mu-
jeres a posiciones técnicas y de in-
genieria no solo contribuye a cerrar
brechas de género, también fortale-
ce las capacidades, la innovacién y
la competitividad de una industria
que enfrenta cambios profundos,
como la electrificacion y la incorpo-
raci6én de nuevas tecnologias.

“Con Técnicas e Ingenieras del Fu-
turo, desde la cooperacién inter-
nacional apostamos por generar
oportunidades reales de formacién
y desarrollo profesional, demos-
trando que la diversidad es también

una ventaja para el futuro del sector”.

Al concluir esta primera etapa, las
egresadas iniciaran cuatro meses de
practicas profesionales en talleres
Scania, donde recibiran acompa-
flamiento uno a uno por parte de
personal especializado para aplicar
y ampliar sus conocimientos en un
entorno real de trabajo. Durante
todo el proceso, tanto en la capa-
citaciéon como en las practicas pro-
fesionales, las participantes cuentan
con apoyo econdémico y seguimiento
personalizado, con miras a facilitar
su incorporaciéon a posiciones afi-
nes a sus conocimientos, habilida-
des y aspiraciones profesionales.

Ademas de contribuir a una mayor
participacién femenina en Aareas
de mantenimiento y reparacién de
vehiculos pesados, el programa bus-
ca fortalecer la disponibilidad de
talento técnico calificado, generar
nuevas oportunidades de empleo
formal y desarrollo profesional, y
construir referentes que inspiren a
mas mujeres y jovenes a desarro-
llarse en carreras STEM y oficios
especializados.

Con la conclusién de esta primera
generacién, Scania y sus aliados
refuerzan su compromiso con la
construccién de una industria del
transporte mas diversa, competiti-
va y preparada para los retos de la
electromovilidad y la innovacion,
generando al mismo tiempo nuevas
oportunidades de desarrollo econé-
mico y profesional para las mujeres.VL
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PARA HINO EL CLIENTE SIGUE
EN PRIMER LUGAR. AHORA
CON CONDUCIENDO UN HINO

NO ES NINGUN SECRETO QUE HINO MEXICO MANTIENE UNA ES-

TRECHA RELACION CON SUS CLIENTES. ESCUCHAR SUS NECESIDA-

DES, CONOCER SUS EXPERIENCIAS Y TRABAJAR DE LA MANO CON

ELLOS HA SIDO UNA CONSTANTE EN LA FILOSOFIA DE LA MARCA. ES-

TAVEZ LOS HAN INVITADO A MANEJAR SUS CAMIONES DE LA SERIE

300 Y 500 EURO 6, PARA QUE CONOZCAN A DETALLE SU FUNCIONA-
MIENTO Y SUS BONDADES.







os camiones Hino ademas de
ser comodos, faciles de ma-
nejar, tienen excelente cali-
dad y rendimiento, lo cual
combinado con sus motores euro 6,
dan como resultado los mejores ca-
miones de reparto en nuestro pais,
lo anterior quedé demostrado du-
rante la segunda etapa del evento
Conduciendo un Hino.

En esta edicion, 31 clientes de las
regiones de Tijuana, Coahuila,
Guadalajara, Puebla y Ciudad de
México fueron seleccionados para
participar en la experiencia. Todos
ellos forman parte de operacio-
nes dedicadas al transporte de dis-
tintos tipos de mercancias, por lo
que utilizan unidades con configu-
raciones diversas, desde cajas secas
y plataformas hasta volteos y apli-
caciones especializadas, adaptadas
a las necesidades de cada negocio.

Kenji Mendoza, Director de Ope-
raciones de Hino México, fue el
encargado de recibir y ser anfitrién
de sus clientes, quienes han podido
manejar las unidades Hino Serie
300 y Serie 500, dando la retroa-
limentacién necesaria para cono-
cer el desempefio de estas unidades
en el dia a dia.

Para Hino sus clientes son lo mas
importante, por ello se preocu-
pa por brindar el mejor soporte,
siempre en busca de apoyar la ope-
racién de sus clientes como socio de
negocios, esto es lo que lo hallevado
a ganarse el prestigio de ser la mar-
ca #1 en Servicio en México.

La misién de Hino México es crear
el mejor entorno posible para el
conductor, basandose en parame-
tros como: biomecéanica que trata
aspectos como la forma del asien-
to del conductor y los tableros de
instrumentos, la visién de cerca,
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la posicién y movimientos de la
palanca de cambios, incluso has-
ta la manera en como sube el con-
ductor a la cabina.

En esta ocasién se estructuraron
siete modulos, distribuidos en cinco
dindmicas de manejo y dos sesio-
nes de capacitacién técnica. Una
de las pruebas de conduccién fue
evaluar la aceleracién, comodidad
y radio de giro en pista, frenado
en piso humedo para la Serie 300
y frenado sobre gravilla para la Se-
rie 500, con ello, se busco observar
y conocer los sistemas de seguridad
que estabilizan la unidad y evitan
derrapes en superficies inestables.

De igual forma, se habilit6é un évalo
con suelo en desnivel para compro-
barla estabilidad de la carga y una
zona agreste para poner a prue-
ba la traccién y la resistencia en
terrenos irregulares con baches,
pendientes y empedrados. En esta
ocasién los vehiculos fueron car-
gados para asemejar las condicio-
nes de operacion diaria.

Durante el encuentro se realiza-
ron capacitaciones especializadas.
En cuanto a Telemetria se mostré
el comportamiento del sistema in-
tegrado de fabrica en los camiones
Hino, por lo que los datos comu-
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nicados por el vehiculo van mas
alla de un rastreo GPS. Una de las

partes mas importantes ha sido,
la platica Ecodrive que es sobre téc-
nicas de conduccion eficiente para
optimizar el consumo de combus-
tible, gestionar las revoluciones del
motor y reducir el costo total de
propiedad, fortaleciendo la estrate-
gia de soporte total de la armadora.

Como en cada edicién, eventos co-
mo Conduciendo un Hino dejan
valiosas ensefianzas tanto a los
asistentes como al equipo de Hino
México. Estas experiencias no so-
lo permiten conocer de primera
mano el desempefio y la tecnolo-
gia de sus unidades, sino que tam-
bién reafirman el compromiso de la
marca con la innovacidn, la segu-
ridad y la entrega de soluciones de
transporte cada vez mas avanzadas
para el mercado mexicano. VL
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www.Expo Transporie.com

EXPO TRANSPORTE A LAVISTA: SE LLEVARA
A CABO DEL 10 AL 12 DE NOVIEMBRE DE 2027

LA FIESTA DEL AUTOTRANSPORTE MEXICANO YA TIENE FECHA Y SE LLEVARA A CABO
DEL 10 AL 12 DE NOVIEMBRE DE 2027 EN SU SEDE NATURAL, EXPO GUADALAJARA,
EL ENCUENTRO MAS IMPORTANTE DE LA INDUSTRIA DE UNIDADES PESADAS ESPE-
RA SUPERAR LOS RECORDS HISTORICOS DE 73 MIL VISITANTES, 20% MAS QUE EN LA

e igual forma congregd a

660 marcas expositoras, un

incremento de 29%; contd

con participantes prove-
nientes de méas de 35 paises y al-
canzd 70 mil metros cuadrados de
superficie de exhibicion.

La nueva edicion reunirad nueva-
mente a los principales fabricantes
de vehiculos pesados, transpor-
tistas, empresarios, proveedores,
autoridades, camaras y asociacio-
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EDICION ANTERIOR.

nes, financieras, especialistas y re-
presentantes de la cadena de valor,
en un momento clave para supe-
rar los desafios y aprovechar las
oportunidades que tiene el au-
totransporte ante la transforma-
ciéon tecnoldgica, la transicion
energética, las nuevas necesidades
logisticas y la creciente necesidad
de una mejor movilidad para perso-
nas y mercancias.

Rogelio Arzate, presidente ejecutivo

de ANPACT, dijo que Expo Trans-
porte ANPACT 2027 sera nueva-
mente el gran punto de encuentro
de la industria. “Reuniremos em-
presas, autoridades, especialistas y
las mejores tecnologias que estan
definiendo el futuro del autotrans-
porte. También generaremos condi-
ciones para construir acuerdos que
impulsen una movilidad mas segu-
ra, eficiente, sustentable e incluyen-
te, que contribuya al crecimiento
econémico y al bienestar del pais”.
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La sostenibilidad ocupard un lu-
gar central en la exposicién, pues
los asociados de ANPACT mostra-
ran las distintas tecnologias dispo-
nibles para avanzar hacia la des-
carbonizacién del transporte, con
soluciones que permitan reducir
emisiones, elevar la eficiencia ener-
gética y responder a las diferentes
necesidades operativas de las flo-
tas de carga y pasaje.

“Avanzar hacia la descarbonizacién
requiere sumar esfuerzos. La tecno-
logia ya esta presente y continua
su evolucién, pero necesitamos
generar las condiciones para acele-
rar su adopcién. Expo Transporte
ANPACT 2027 sera un espacio para
intercambiar experiencias, conocer
soluciones y construir, junto con
autoridades y todos los integran-
tes de la cadena de valor, una ruta
que permita avanzar hacia una mo-
vilidad sustentable sin perder
de vista la productividad y compe-
titividad del sector”, senal6 el presi-
dente ejecutivo.

Ademas de su dimensién comer-
cial y tecnolégica, Expo Transporte
ANPACT 2027 fortalecera su pa-
pel como foro para la discusién de
los asuntos que forman parte de la
agenda nacional e internacional
del autotransporte. La exposi-
cion contara con actividades, con-
ferencias, paneles, encuentros y re-
uniones especializadas para anali-
zar temas como descarbonizacion,
electromovilidad, financiamiento,
infraestructura carretera y ener-
gética, seguridad vial, inteligencia
artificial, digitalizacion,
cién, productividad e inclusion.

innova-

Alejandro Osorio Carranza, presi-
dente del Comité Expo Transpor-
te, destacé que la exposicién buscara
consolidarse como el punto neural-
gico para discutir la agenda estra-
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tégica de la industria automotriz y
del autotransporte de carga y pasaje,
ademaés de fortalecer la vinculacién
entre los distintos integrantes de la
cadena productiva y generar nuevas
oportunidades de negocio.

El Gobierno de Jalisco refren-
dé su respaldo a Expo Transporte
ANPACT 2027y destacd la relevan-
cia que el encuentro tiene para la
actividad econémica, logistica y de
movilidad del estado. Mauro Garza,
Coordinador General Estratégico
del Gabinete de Desarrollo y Cre-
cimiento de Jalisco, en represen-
tacion del gobernador Pablo Lemus,
sefialé que “Expo Transporte tiene
un gran valor y un gran significa-
do para Jalisco” y confi6 en que las
innovaciones previstas para 2027
permitiran realizar una exposiciéon

aun mas grande, en un estado que
se consolida como hub logistico y
que busca fortalecer su participa-
cién en las cadenas de suministro.

Por su parte, Diego Monraz, Se-
cretario de Transporte de Jalisco
y presidente de la Asociacion Me-
xicana de Autoridades de Movili-
dad (AMAM), destacé que la en-
tidad se prepara para recibir nueva-
mente este encuentro con avances
en conectividad y movilidad susten-
table, entre ellos la conexién directa
entre el Aeropuerto Internacional
de Guadalajara y Expo Guadalajara
mediante transporte ptblico 100%
eléctrico. “Nos enorgullece vol-
ver a tenerlos por acd porque con
ello Jalisco volvera a ser el epicen-
tro del transporte y de la movilidad
sustentable”, afirmé. VL
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INTERNATIONAL
Sierra Norte

INTERNATIONAL Y TUMSA: 150
TRACT0S.150 HISTORIAS, 150 ARBOLES

DESPUES DE MESES INTENSOS DE TRABAJO, TUMSA RECIBIO SU TRACTOCAMION 150 IN-
TERNATIONAL, CON LO QUE ESTA MARCANDO UNA NUEVA HISTORIA EN LA INDUSTRIA
DEL AUTOTRANSPORTE, PERO LA RELACION ENTRE INTERNATIONAL, SIERRA NORTE
~-CONCESIONARIO ENCARGADO DE LA VENTA Y ENTREGA DE LAS UNIDADES Y TUMSA,
VA MAS ALLA, AL SIGNIFICAR 150 TRACTOCAMIONES, 150 HISTORIAS Y 150 ARBOLES EN

afael Alvarenga, presidente

de Operaciones Comercia-

les de International LA-

TAM, dijo que las grandes
transformaciones de la industria
se construyen en la operaciéon dia-
ria. “Trabajar junto a TUMSA nos
permite escuchar, aprender y con-
vertir ese conocimiento en mejores
soluciones. Alcanzar 150 unida-
des es una muestra de confianza,
pero también una responsabilidad:
seguir innovando para que cada
nueva tecnologia tenga un impac-

24 ViA LIBRE

EL BOSQUE INTERNATIONAL.

to tangible en la productividad de
nuestros clientes y en el futuro del
transporte en México”.

Agreg6 que van por el camino co-
rrecto en México y estan seguros
de que vendran mas y mas entre-
gas de sus productos que ahora son
reconocidos entre los mas producti-
vos del mercado.

La incorporacién de estas unidades

representa hoy el 20% de la flota
de tractocamiones de TUMSA, con
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un promedio cercano a 130 mil ki-
l6metros por unidad, consolidando
esta operaciéon como un referente
para validar el desempefio del LT
en las grandes flotas del pais.

Para una empresa de transporte, la
incorporacién de tecnologia tiene
sentido cuando genera resultados
en la operacion. El International LT
responde a estas necesidades me-
diante una propuesta enfocada en
eficiencia de combustible, confia-
bilidad mecanica y un menor costo
total de operacion.

Entre los modelos que integran la
operacion de TUMSA destaca el
LT con motor S13, cuyo desempe-
fio en las unidades, que la empresa
ya opera, ha permitido comprobar
los beneficios de esta tecnologia.
Estas unidades registran un ren-
dimiento promedio de 2.64 km/1 y
una mejora estimada de 10% en efi-
ciencia de combustible frente a mo-
delos International equipados con
generaciones anteriores de motor.
Ademas, cada unidad LT S13 tiene
el potencial de ahorrar aproximada-
mente cuatro mil litros de diésel al
aflo, lo que representa un beneficio
econémico cercano a los seis mil d6-
lares anuales por unidad.

El beneficio también trasciende la
rentabilidad. La mayor eficiencia de
las unidades ha permitido evitar
aproximadamente 1,376 toneladas
de CO,. Este impacto se extiende al
Bosque International, donde cada
unidad adquirida, financiamiento y
programa integral de servicio con-
tratado contribuye con un arbol.
TUMSA ha sumado asi 450 arboles,
apoyando la restauracién de ecosis-
temas y ampliando el impacto po-
sitivo de su operacion.

Rafael Mora, director general de
TUMSA, afirmé que para ellos la
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adopciéon de una solucién integral
que incorporan Servicios Conecta-
dos, mantenimiento preventivo y
respaldo técnico ha permitido re-
ducir tiempos de paro, simplificar
la administracién de la flota y man-
tener una alta disponibilidad de las
unidades y mayor control sobre la
operacién. “A la fecha, hemos rea-
lizado 118 mantenimientos preven-
tivos con un Dwell Time promedio
de 3.36 horas, fortaleciendo nuestra
capacidad de respuesta para seguir
atendiendo a nuestros clientes”.

e

La incorporacion de las 150 unida-
des consolida una relacion de largo
plazo entre TUMSA, International
Motors México e International Sie-
rra Norte, construida sobre resul-
tados operativos, acompafiamiento
especializado y una visién compar-
tida para mejorar la productividad
del autotransporte.

“Desde la perspectiva del distribui-
dor, nuestro papel es asegurar que
la tecnologia esté respaldada por
una operaciéon de servicio sdlida.
Esto implica contar con capaci-
dad técnica, disponibilidad de re-
facciones y procesos que nos per-
mitan atender las necesidades de
cada flota de manera eficiente. Con
TUMSA, este modelo nos permite
responder a una operaciéon de gran
escalay seguir elevando nuestros es-
tandares de servicio”, senalé Flo-
rencio Martin, director general de
International-Sierra Norte.

Esta alianza refleja una vision com-
partida para seguir desarrollan-
do soluciones que respondan a las
necesidades reales del autotrans-
porte y contribuyan a una opera-
cién cada vez mas eficiente, rentable
y sostenible. VL




VIPAL LLEVAA LOS NEUMATICOS DE GRUPO CISA
A RENDIMIENTOS DE UNA LLANTANUEVA PREMIUM

GRUPO CISA, UNA DE LAS EMPRESAS MAS IMPORTANTES EN EL MOVIMIENTO DE PER-

SONAS EN LA REPUBLICA MEXICANA CONFiA DESDE HACE VARIOS ANOS EN EL RENO-

VADO DE SUS LLANTAS EN LOS DISENOS VIPAL. NO ES NINGUN SECRETO QUE EL MEJOR

LABORATORIO PARA LOS DISENOS DE RENOVADO VIPAL EN MEXICO ES GRUPO CISA QUE

CUENTA CON ALREDEDOR DE 2,500 AUTOBUSES Y TIENE DIARIAMENTE 14 MIL LLANTAS
AL PISO EN LAS CIUDADES MAS IMPORTANTES DE NUESTRO PAIS.

lcanzar rendimientos de una

llanta nueva Premium, no

es cosa facil, esto es precisa-

mente lo que han alcanzado
los disefios de Renovado Vipal en
Grupo CISA, 80 mil kilémetros,
si ley6 bien, 80 mil kilémetros, los
mismos que alcanza una llanta nue-
va Premium, como lo es el neumati-
co Yokohama RY 537 seleccionado
por Grupo CISA para sus operacio-
nes en la Linea 1 de Metrobts en la
Ciudad de México.

Grupo CISA alcanza una vida til
con las llantas nuevas Premium,
para después tener dos renovados
con los disenos Vipal DV-UMS3B,
esto es, 80 mil kilémetros por cada
uno de los renovados con disefios
Vipal y mandarlas a las pilas de de-
secho, toda vez que al transportar
personas este es el procedimiento.

Alberto Ortiz, gerente del depar-
tamento de neumaticos de Grupo
CISA, afirm6 que una de sus ta-
reas es seleccionar llantas para
todas las aplicaciones que tienen
en varios puntos del pais, tanto
de equipo original como en el re-
novado, en este dltimo trabajan
con los disefnos Vipal desde hace
varios afnos.

Los disenos seleccionados para los
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autobuses BRT son los Vipal DV-
UMS3B, los que estan recomendados
para traccion y ejes libres, el diseflo
DV-UMS3B es ideal para neumati-
cos radiales en aplicaciones urba-
nas, ofreciendo excelente tracciéon y
resistencia al desgaste de abrasion.

El directivo explicé que el ejercicio
que lleva Grupo CISA en los neu-
maticos es muy importante para la
empresa al ser las llantas el dnico
punto de contacto de sus autobu-
ses con el camino y sirve al mismo
tiempo a bajar los costos por kil6-
metro recorrido de los autobuses.

“Una de las politicas de Grupo CISA
es trabajar con marcas de neumati-
cos premium, en equipo original
trabajamos con llantas Premium
y en renovado seguimos los mismos
estandares con los disefios de alta
calidad, ahi Vipal se ha destacado
por los resultados obtenidos. En
nuestros autobuses de combustién
interna, con motores a diésel en los
carriles BRT utilizamos el piso Vi-
pal DV-UM3B, que nos esta dando
una vida 1til similar a las de una
llanta nueva, 80 mil kilémetros”.

Grupo CISA tiene esa experiencia
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con los renovados y disefios Vipal
desde hace anos, donde acumula
una experiencia muy importante,
se dice facil, pero para una empresa
que tiene mas de 2,500 autobuses
y mas de 14 mil neumaticos al piso
es fundamental contar con provee-
dores de renovado con estandares
internacionales.

“Me gusta los disefios de renovados
Vipal, actualmente poco mas del
50% de las llantas renovadas de Gru-
po CISA se realizan con los disefios
de esta marca, ademas que con ello
somos mas amigables al medio am-
biente, pensamos en todos lo que po-
demos ahorrar en cuanto a materiales
que se pueden reciclar y esa es una de
las politicas de Grupo CISA’.

El directivo agregé que siempre
esta evaluando nuevas alternativas,
por lo que a la llegada de autobuses
eléctricos a Grupo CISA inmedia-
tamente empezaron a trabajar en
llantas y renovado de neumaéticos
para estas unidades, que son total-
mente diferentes a las de combus-
ti6n interna, por el torque y peso a
los que son sometidos los autobuses
y por ende, los neumaticos.

Por ahora, trabajan con el disefio
Vipal DV-UMe , el cual esta confi-
gurado para soportar las condicio-
nes urbanas extremas, como lo son
los arrancones, frenadas excesivas y
pesos, respondiendo al elevado tor-
que de los vehiculos eléctricos, tiene
mas resistencia al desgaste habitual
en los vehiculos y es un desarrollo
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que constantemente Vipal mejora,
al ser la primera banda Vipal para
vehiculos eléctricos.

Alberto Ortiz, explic6 que han em-
pezado a realizar pruebas de de-
sempefio y observar la curva de
desgaste, ya que es diferente en los
autobuses eléctricos, se tiene que
llevar a cabo una segmentacion,
uso, servicio, tipo de recorrido, di-
seflo para transporte urbano.

“Tenemos todo un procedimien-
to para los neumaticos de Grupo

CISA, desde equipo Original, pri-
mer renovado, segundo renovado
y pila de desecho, ya que al trans-
portar lo mas valioso, que son
las personas, tenemos que llevar a
cabo todo este desarrollo”.

Hugo Rodriguez, Consultor técnico
de Vipal México, dijo que los desarro-
llos que han llevado a cabo con Grupo
CISA han servido para hacer més pro-
ductivos los pisos de la marca, empe-
zaron a trabajar con Grupo CISA, en
la Linea 1 de Metrobus y poco a poco
han avanzado en las empresas del
grupo hasta convertirse en la princi-
pal empresa de renovado.

Agreg6 que, con la llegada de los au-
tobuses eléctricos, han ofrecido una
banda especialmente disefiada pa-
ra este tipo de unidades que en Brasil
lleva mas de 10 afios de desarrollo.
“Estamos conscientes de lo que nece-
sita Grupo CISA y sabemos que po-
demos ofrecer un piso con calidad y
estandares internacionales”, finalizé. VL
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LATBUS 2026, TECNOLOGIA
PARAMEJORAR LAMOVILIDAD
Y SOSTENIBILIDAD

UNA DE LAS EXPOSICIONES MAS IMPOR-
TANTES EN EL MUNDO DEL AUTOBUS SE
LLEVA A CABO EN SAO PAULO, BRASIL, ES
UN EVENTO QUE LLAMA PODEROSAMENTE
LA ATENCION AL PRESENTAR SERVICIOS Y
SOLUCIONES TECNOLOGICAS PARA OPTI-
MIZARY MEJORAR LA MOVILIDAD.
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Marco Herndndez G. / enviado.
AO PAULO, BRASIL.- Un Sio Paulo frio nos re-
cibe en uno de los recintos de exposiciones mas
importantes del Continente, como lo es Sao Paulo
Expo, ahi la lluvia no detiene a los cientos de visi-
tantes que han esperado este momento para conocer lo
mas avanzado en el mundo del autobus.

La prensa internacional est4 lista para llevar lo més re-
ciente en esta parte del continente, Marcopolo tiene 18
autobuses estacionados a la entrada del recinto, ahi esta
toda la gama disponible para todos los mercados suda-
mericanos y latinoamericanos, todo indica que sera una
gran exposicion. El dia de prensa es planeado para que
se tenga una atencién especial a todos los lanzamientos.

LAT.BUS ademas de exhibir chasises, plataformas, ca-
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rrocerias, autopartes y accesorios para autobuses, contd
con 16 expositores especializados en tecnologia aplicada
al transporte publico. Algunas empresas desarrollan ta-
lleres tecnoldgicos, un encuentro para analizar tenden-
cias e innovaciones, asi como presentar casos practicos y
debates sobre el futuro del sector.

Esta muestra esta conformada por casi 200 expositores
y mas de 30 mil visitantes de 40 paises, ahi estamos en
una Torre de Babel, donde se escuchan varios idiomas
en esta que esta considerada una de las ferias mas gran-
des de América y diriamos que del mundo. También que
LAT.BUS 2026 reforz6 su papel como un entorno im-
portante para las relaciones, la generacién de negocios y
el debate sectorial.

La exposicion esta organizada por OTM Editora (orga-
nizador de la feria), Anfavea (Asociacién Nacional de
Fabricantes de Vehiculos Automotores), Fabus (Aso-
ciacién Nacional de Fabricantes de Autobuses) y NTU
(Asociacién Nacional de Empresas de Transporte Ur-
bano). Los siete afiliados a Anfavea - Volvo, Mercedes-
Benz, Volkswagen Camiones y Autobuses, Scania e Iveco
y los carroceros Marcopolo y Caio Busscar ofrecieron
conferencias de prensa.

La exposicién tiene un toque muy especial y diferente,
aqui cada uno de los fabricantes de tren motriz, exhibe
sus productos sin carrocerias, con el objetivo de que los
visitantes puedan observar lo que va dentro del autobus,
en otras palabras, el alma de las unidades, mientras que
los productores de carrocerias hacen lo propio, aun-
que ellos si con autobuses completos.

Una vez que se abren las puertas de la muestra, el nu-
mero de asistentes es increiblemente alto, los pasillos
y todos los pabellones son tomados por los expertos en
autobuses. Cabe sefialar, que a la par se desarrollan se-
minarios sobre el futuro de la movilidad con expertos de
todo el Continente.

VOLVO, CADA VIAJE IMPORTA
La marca sueca present6 el nuevo sistema I-See, que
utiliza inteligencia artificial para optimizar la acelera-
cién y los cambios de marcha, en autobuses de carrete-
ra con motores de 8 litros (B320R a B510R) y de 13 litros
(B38OR y B510R).

En cuanto a autobuses urbanos, Volvo menciond el

B320R B100 Flex 6x2, versiones con motor de 8 litros
o motor eléctrico; el B100 Flex, propulsado por biocom-
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bustible; y el eléctrico BZR-LE, con la posibilidad de una
carroceria de hasta 15 metros de longitud y capacidad
para 110 pasajeros, equipado con una nueva generacion
de baterias.

André Marques, presidente de Volvo Buses en América
Latina, coment6 que el I-See llega como un gran aliado
de los operadores y de las empresas de transporte para el
mejor rendimiento y eficiencia de combustible, al tiem-
po que precis6 que esta novedad esta disponible en todos
los chasises con motor de 13 litros en el mercado brasile-
fio (B38OR, B420R, B460R y B510R).

MERCEDES-BENZ CELEBRA 70 ANOS EN BRASIL
De manteles largos estd Mercedes-Benz en Brasil don-
de celebra 70 afios de presencia. La firma destacé los
modelos LO 916R (microbus para transporte rural),
OF 1621 (transporte urbano), O500 RS DD (interur-
bano), eO500U (autobus eléctrico urbano) y el nuevo
e0500UA, especialmente disefiado para corredores
de autobuses.
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Los autobuses OF contaran con una version eléctrica a
bateria, denominada e-CITY, que se vendera con carro-
ceria ya instalada y cuyo lanzamiento al mercado esta
previsto para 2027.

VOLKSWAGEN, DOS NUEVOS
MODELOS ELECTRICOS
La division de Camiones y Autobuses de Volkswagen
celebra su 45 aniversario y comenz6 a fabricar autobuses
en 1993 en Brasil. Los autobuses ahora cuentan con un
panel de instrumentos 100% digital con mas de 80 datos
disponibles para el conductor.

La familia e-Volksbus ahora incluye dos nuevos mo-
delos: el e-Volksbus 22H (urbano para corredores de au-
tobuses) y el e-Volksbus 18H (charter), que se suman al
e-Volksbus 22L (urbano) lanzado en 2024.

Directivos de Camiones y Autobuses de Volkswagen ade-
lantaron que estos dos productos estaran en el mercado
mexicano en los siguientes meses, México representa el
pais mas importante del Continente después de Brasil,
tanto que cuenta con el disefio del autobus urbano “Hu-
racan’, un desarrollo exclusivo para México.

SCANIA SUPER AHORA EN BRASIL
Scania presenté el nuevo sistema de propulsion SU-
PER (chasis y motor para servicios de carretera y char-
ter) asi como el nuevo autobus eléctrico Scania K300
6x2*4 (autobus urbano para carrocerias de 15 metros y
105 pasajeros).

Los directivos de Scania presentaron su reporte de ven-

tas del Continente donde México ha sido el mercado mas
importante en autobuses de larga distancia con un total
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de 837 autobuses, superando a paises como Brasil (760),
Argentina (526), Espafia (454), entre otros.

La marca alcanzo el 54% de participacion el afio anterior
en autobuses foraneos, en Brasil fue de 38%, Argentina
de 44%. El Scania SUPER se present6 en México en mar-
zo de este afio en Expo Foro 2026 y ahora toc6 el turno
para el mercado brasilefo.

IVECO NUEVOS PRODUCTOS
Los nuevos productos presentados por la compaiia son
el minibas Daily Minibus 45-160 (17+1) para servicios de
alquiler; el chasis urbano Bus 17-210 con motor diésel
de cuatro cilindros; las lineas Hi-Matic 45-180 y 50-180;
y la linea Bus 17-210 G propulsada por gas y biometano.

MARCOPOLO PRESENTA SU NUEVO AUTOBUS
URBANO TORINO Y SU FAMILIA PARADISO TEC
Marcopolo presenté el nuevo autobus urbano Torino
2027, con motivo del 402 aniversario de la linea To-
rino. También destacaron el Attivi Integral (autobus ur-
bano eléctrico), el Attack 10 Hybrid (minibts urbano
hibrido con motor de etanol que funciona como genera-
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dor con recarga permanente), el Fly 10 GV (minibus de
biometano) y el Paradiso G8 TEC (autobts interurbano).
Marcopolo celebré su 77.2 aniversario el 6 de agosto.

De hecho, Marcopolo reportd que finalizé con 300 au-
tobuses comercializados entre modelos de carretera, ur-
banos y micros y mas de 600 oportunidades comerciales
generadas con clientes en Brasil y en el extranjero.

Durante la feria, la compafia combiné generacién de
negocio, presentaciéon de nuevos productos y promo-
cion de debates sobre temas que impactan directamente
en la competitividad y evolucién del transporte publico,
reforzando su papel como proveedor de soluciones para
la movilidad.

CAIO LA SEGUNDA GENERACION
MAS PRODUCTOS
Caio present6 la segunda generacion del eApache VIP
(eléctrico), el Apache VIP VI (diésel), el bMillennium
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(biometano y gas) y el eMillennium (eléctrico) con un
diseno actualizado. Todos estos autobuses estan destina-
dos al transporte ptblico urbano.

IRIZAR 16S EFFICIENT ESTA TENIENDO

EXITO EN DIFERENTES MERCADOS
El Irizar i6S Efficient, un modelo de autobis que ha
cosechado numerosos éxitos desde su lanzamiento en
2024, se adapta a todas las condiciones operativas de
Latinoamérica. Irizar Brasil exhibi6 el i6S Efficient en
su stand de LAT.BUS 2026 y muestra los resultados
de su desempeinio durante este periodo. El Irizar i6S Effi-
cient ya se ha vendido a empresas en Chile, Uruguay,
Perti, Centroamérica y el Caribe y ha tenido una excelen-
te acogida en el mercado africano.

Abimael Parejo, director comercial de Irizar Brasil, dijo
que el Irizar i6S Efficient ha demostrado en la practica
todas las cifras de eficiencia que habian proyectado y, en
algunas operaciones, ha generado ahorros que han su-
perado incluso sus expectativas mas optimistas. Las ci-
fras relacionadas con el consumo confirman las predic-
ciones iniciales, siendo en muchos casos, y dependiendo
de la operacion, hasta un 13 % inferiores a las estimadas
en el momento del lanzamiento.

En julio de este aflo, se realizo6 el lanzamiento oficial del
Irizar i6S Efficient en Australia, un mercado de gran im-
portancia para Irizar. “En Brasil, los operadores también
estan muy satisfechos; nuestro producto ofrece un TCO
altamente competitivo, brindando confiabilidad y cali-
dad, lo que genera una alta tasa de disponibilidad y bajos
costos de mantenimiento”. VL

VIA LiBRE 31



y
E.
'
‘B
E
g
g
i

wf?

DIGANLE QUE SI, CARAVANA FOTON
GALAXUS UNAVISION AL FUTURO

LA PERLA DE OCCIDENTE
HA SIDO EL LUGAR IDEAL
PARA LA ULTIMA ESCA-
LA DE LA CARAVANA
GALAXUS POR NUESTRO
PAIS, ESTE IMPRESIONAN-
TE TRACTOCAMION DE
ULTIMA GENERACION
RECORRIO CIUDAD DE
MEXICO, QUERETARO,
LEON Y GUADALAJARA
PARA FINALIZAR EN EL
CONCESIONARIO

XIAN MOTORS.
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an sido muchos los kilé-
metros recorridos por el
FOTON Galaxus, desde su
salida en la Ciudad de Mé-
xico, que han servido para conocer
su comportamiento y como dice
Pablo Torrejon, director comercial
de FOTON en México, es el arran-
que de una nueva forma de ver el
autotransporte mexicano de carga.

Les podemos decir que parte de este
recorrido por las carreteras mexi-
canas lo hicimos como copilotos y
es cierto, que es un tractocamion
de dltima generacion con un habi-
taculo para el conductor muy am-

plio, con el panel de instrumentos
cerca que hace que el conductor
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pueda aplicar todos sus conoci-
mientos en el vehiculo.

Hemos sido testigos de como arran-
ca, y acelera de forma natural has-
ta tomar la velocidad indicada para
las carreteras mexicanas, escucha-
mos al motor Cummins trabajar
a la perfeccién en este tractocamion.

Mas que una exhibicién, la Cara-
vana Galaxus busc6 demostrar en
ruta las capacidades de la unidad y
permitir que operadores, empresa-
rios conocieran directamente su de-
sempefno en distintos escenarios
de operacién. Durante el arranque
en Ciudad de México, los asisten-
tes participaron en la experiencia
a bordo del Galaxus y, tras el corte
de liston, acompanaron el recorrido
hacia Querétaro, viviendo de prime-
ra mano las caracteristicas y pres-
taciones que integran su propuesta
para el transporte de carga.

En cada una de las sedes visitadas
empresarios del autotransporte co-
nocieron a detalles los beneficios
que pueden obtener con este trac-
tocamion, asi como fortalecer la re-
lacién con directivos de la marca del
diamante. Una de las grandes forta-
lezas del FOTON Galaxus es contar
con un motor Cummins X13, el cual
en combinacién con la transmisién
ZF sera una de esas duplas que mar-
caran historia en nuestro pais.

Para Pablo Torrejon la Caravana
Galaxus sirvi6 para tener las prime-
ras evaluaciones y ajustar algunos
detalles, asi como saber su com-
portamiento en una de las rutas
mas transitadas del pais.

También forma parte de los feste-
jos del 30 aniversario de FOTON
a nivel mundial y el honor de que la
FOTON Galaxus Global Expedition
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iniciara y de aqui tomara el camino
hacia otros mercados latinoameri-
canos y sudamericanos.

En Querétaro, los asistentes a la Ca-
ravana Galaxus visitaron el Centro
de Partes de FOTON y conocieron
el respaldo de la marca a cada una
de las unidades que circulan en
nuestro pais.

Desde ahi todos dias salen partes y
refacciones a diferentes puntos del
pais para todos los modelos de
FOTON en México y ese era uno
de los objetivos de la marca, arran-
car en su corporativo y después
abrir las puertas de su segunda casa
para que todos pudieran constatar
que la firma cuenta con el respaldo
suficiente para todas las unidades.

Tanto en Querétaro como en Ledn,
transportistas de la zona asistieron
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para conocer al protagonista de la
Caravana, al Galaxus, donde ha sido
aceptado y sorprendido, porque
no se esperaban lo que iban a ver
-explica Pablo Torrejon- al final
ha sido oportunidad para que los
transportistas conocieran la unidad
y al mismo tiempo toda la estructu-
ra de la compaiia desde las areas
comerciales, postventa, refacciones,
servicio, ingenieria, entre otras.

Al final la primera etapa de la Carava-

na Galaxus llego a su fin con elemen-
tos favorables para FOTON México. VL
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LA SEGURIDAD VIAL ES UNA DECISION
QUE DEBEMOS TOMAR TODOS LOS DIAS

an Juan Del Rio, QRO.- La se-

guridad vial es uno de los ejes

principales de la Asociaciéon

Nacional de Transporte Pri-
vado (ANTP), como lo dice su pre-
sidente ejecutivo, Leonardo Gémez,
trabajan en mejorar la tecnologia,
buscan mejores vehiculos, mejores
practicas, pero ante todo un mejor
capital humano.

Hace algunos afos, se pensaba que
las muertes en carretera eran el
precio por el desarrollo, que el de-
sarrollo significaba mas carreteras
y mas vehiculos, que significaban
mas muertes y heridos, el reto es
demostrar que no es necesario se-
guir ese ciclo.
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Alex Theissen Long, presidente de
la mesa directiva de la ANTP, expli-
¢6 que estos 10 afios del Congreso
Nacional en Seguridad Vial, han re-
presentado conocimiento, experien-
cias compartidas, sobre todo, 10
afios de involucrar a la seguridad
como el centro de acciones.

Estos 10 afos nos invitan a mirar
atras -sigue Theissen Long- y reco-
nocer que hemos avanzado y lo mas
importante preguntarnos a dénde
queremos llegar. “Desde el primer
encuentro hemos hablado de temas
fundamentales para la seguridad
vial, como infraestructura, regula-
ciones, capacitacion, tecnologia, in-
novacion, prevencion y cultura vial

LA SEGURIDAD VIAL

ES UNA PRIORIDAD
CRUCIAL EN TODO EL
MUNDO. CADA ANO, LOS
ACCIDENTES DE TRAN-
SITO DEJAN MILES DE
MUERTOS Y CIENTOS DE
HERIDOS. DESDE HACE 10
ANOS LA ASOCIACION
NACIONAL DE TRANS-
PORTE PRIVADO (ANTP),
DESARROLLA EL CONGRE-
SO NACIONAL EN SEGURI-
DAD VIAL, EN DONDE

SE APRENDE DE LAS ME-
JORES PRACTICAS, PERO
SE TIENE QUE ACTUAR SI-
MULTANEAMENTE SOBRE
CARRETERAS, VEHICULOS
Y COMPORTAMIENTOS.

y la corresponsabilidad, en sintesis,
la logistica y el transporte de mer-
cancias han cambiado”.

Anadi6 que también han funcio-
nado otras herramientas que han
servido para ser mas seguros y com-
petitivos. “Algo que no ha cambiado
y que debe permanecer siempre en
el centro de las decisiones, el objeti-
vo comun es salvar vidas, porque
detras de cada unidad que circu-
la por las carreteras, detras de cada
viaje que llega a su destino existen
personas, el operador que conduce,
esta su familia que lo espera.

Hablar de seguridad vial es hablar
no Unicamente de transporte, sino
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de muchas cosas, hablar de segu-
ridad vial es hablar de la sociedad,
del bien comun que comparte la
ANTP, por lo que entienden que
es y seguira siendo uno de los pila-
res fundamentales y al mismo tiem-
po, una responsabilidad que se tiene
que asumir junto con autoridades,
empresas, operadores, fabricantes e
instituciones académicas.

El directivo explicd que la respon-
sabilidad empieza con algo funda-
mental: las personas, ya que para
hablar de transporte seguro se tiene
que hablar de profesionalizacién
de capital humano, de la capaci-
tacion no como un requisito que se
cumpla, sino como una herramien-
ta que transforma conductas y toma
mejores decisiones. “Invertir en las
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personas es invertir en seguridad”.

En cuanto a la tecnologia dijo que
la telemetria, inteligencia artificial,
sensores y sistemas de asistencia
no salvan vidas por si solas, sino
que se vuelven valiosas cuando es-
tan acompanadas de personas ca-
pacitadas, procesos adecuados y
una verdadera cultura de seguridad
y prevencion.

Theissen Long explicd que se tiene
que entender que seguridad y com-
petitividad no son conceptos opues-
tos. Un transporte seguro también
es un transporte eficiente, mas pro-
fesional, mas confiable y competi-
tivo. “No existen soluciones tnicas,
se requiere capacitaciéon permanen-
te, infraestructura, vehiculos mas

seguros, regulaciones, una cultura
de corresponsabilidad”.

Agregd que la seguridad no es una
meta que alcanzamos una sola vez,
la seguridad es una decisién que to-
mamos todos los dias, una decisién
que puede hacer la diferencia entre
llegar y no llegar, entre regresar a
casa o no hacerlo.

Alberto Mendoza, director ge-
neral del Instituto Mexicano de
Transporte (IMT), dijo que la Se-
guridad Vial representa uno de los
desafios méas importantes para Mé-
xico, porque detras de cada siniestro
existen personas.

En tanto, Monserrat Gonzalez, di-
rectora ejecutiva de Planeaciéon y
Desarrollo de la Direccién General
de Autotransporte Federal, afirmé
que la Seguridad Vial es un traba-
jo de todos para hacer de nuestras
carreteras lugares mas seguros.

Durante los tres dias del Décimo
Congreso Nacional en Seguridad
Vial se llevaron a cabo paneles so-
bre mejores practicas, los fabrican-
tes de camiones presentaron sus
unidades y que hacen para tener
mas y mejor seguridad, porque
al final del dia este problema no
solo es del gobierno, sino de toda
la sociedad. VL
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ALAPISTA... DEL INSTITUTO MEXICANO
DEL TRANSPORTE

DURANTE EL SEGUNDO DIA DE ACTIVIDADES DEL DECIMO CONGRESO EN SEGURIDAD

VIAL, LAS MARCAS DE CAMIONES Y TRACTOCAMIONES TUVIERON LA OPORTUNIDAD DE

HABLAR SOBRE LOS DESARROLLOS EN SEGURIDAD VIAL DE SUS UNIDADES Y LO MAS IM-

PORTANTE QUE LOS ASISTENTES LO PUDIERON COMPROBAR EN LA PISTA DE PRUEBAS,
AQUI LES DEJAMOS UN POCO DE LO QUE SE HA VIVIDO EN LA PISTA.

Marco Herndndez / enviado.

SCANIA SUPER GARANTIA
DE CALIDAD EN CARRETERAS
MEXICANAS
Uno de los tractocamiones que mas
Ilamoé la atencién en el Décimo Con-
greso Nacional en Seguridad Vial ha
sido Scania SUPER, el cual ofrece
los maximos estandares de calidad,
ademas de un ahorro de combustible

de 8% contra su version anterior.

Durante las pruebas en el IMT,
el Scania SUPER 4608, realiz6 una
serie de pruebas, Victor Calderi-
lla fue el encargado de realizar las
pruebas y de dar consejos de ma-
nejo a los asistentes que tuvieron la
oportunidad de manejar este trac-
tocamién de tltima generacion.

Durante la demostracion, Gilberto
Rodriguez, gerente de ingenieria de
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ventas de Scania ofreci6 toda la in-
formacion acerca de estas unidades,
asi como de todos los aditamentos
con los que cuenta, que hace del
Scania SUPER una de las unidades
mas amigables a los conductores.

INTERNATIONAL LT S13,
ENTRE LOS MAS SEGUROS
DEL CAMINO
Uno de los dltimos desarrollos de In-
ternational es su tractocamion LT, el
cual puede ser equipado con su mo-
tor propietario S13, o el Cummins
X15, en esta ocasion la unidad exhibi-
da est4 equipada con un S13, el cual
en algunas semanas llegara a la flota
de Grupo Lala, por lo cual estd equi-
pado con una serie de herramien-

tas para su mejor monitoreo.

International cuenta con una serie
de herramientas, Ivin Martinez,
gerente de Ventas de International,
explicé que el LT cuenta con siste-
mas capaces de detectar vehiculos,
peatones y puntos ciegos, asi como
alguna salida de carril involuntaria.

En los ultimos afos, International
ha puesto a disposicion de las flotas
y principalmente de los operado-
res herramientas que contribuyan
a salvaguardar la integridad de los
conductores como su sistema de
mitigacion de colisiones, el LT S13
formé parte de las unidades que
realizaron evaluaciones en el IMT,
con un manejo sencillo ha sido de
los més buscados por los asistentes.

MAN TGX, SISTEMAS
DE SEGURIDAD DE OTRO NIVEL
Con configuraciones adecuadas
al mercado mexicano, MAN esta
listo para el mercado. Durante el
Décimo Congreso Nacional en Se-
guridad Vial el MAN TGX 26.480

realiz6 evaluaciones en la pista
de pruebas del IMT, ahi los asis-
tentes que pudieron estar al vo-
lante de este gigante conocieron
a detalle las virtudes de sus siste-
mas de seguridad.

Ya que con su sistema EVA PLUS,; se
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pueden detectar no solo elementos
de gran tamafio, sino ahora peato-
nes y elementos de menor tamaio,
Roberto Rodriguez, gerente de ven-
tas de MAN, explic6 que la empresa
sigue con un enfoque en seguridad
y eficiencia con sus tractocamiones
TGX, asi como con toda la gama
de productos que se complemen-
ta con unidades de arrastre de so-
bredimensionados o con cargas de
hasta 250 toneladas, asi como para
el segmento de vocacionales tanto
de mineria como de construccion.

Por cierto, qué bien se maneja el
MAN TGX 26.480 que puede con-
vertirse en uno de los protagonis-
tas de las carreteras mexicanas en
los siguientes afios.

DAF XG EN LA PISTA
DE PRUEBAS

Una de las novedades en la pista de
pruebas fue el DAF XG, que esta
listo para las carreteras mexicanas,
existen pedidos importantes de esta
unidad de la corporacién PACCAR
México que, sin duda, tendra bue-
nos dividendos en nuestro pais. Por
lo pronto, han arrancado a toda
velocidad en México.

CASCADIA 5TA GENERACION,
UN REFERENTE EN EL MERCADO
La quinta generacién del Cascadia
de Freightliner se presenté en el
Décimo Congreso Nacional en Se-
guridad Vial, esta unidad que es un
referente en el autotransporte de
carga, entre sus principales virtu-
des tiene su aerodindmica avanzada
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que se transforma en la eficiencia
del vehiculo, asi como en seguridad
para los operadores.

Marco Reyes, gerente de cuentas es-
peciales de Daimler Truck México,
explicd que han seguido con desa-
rrollos para lograr el mayor confort
para el operador, al mismo tiempo
de mejor conectividad.

Agregd que las grandes empresas
tienen muy claro que deben traba-
jar en la seguridad vial y es ahi don-
de Freightliner trabaja de la mano
con sus clientes, enfocados a mejo-
rar el Costo Total de Operacién y al
mismo tiempo enfocados a la segu-
ridad y a la eficiencia del Cascadia
que han sido de los vehiculos mas
solicitados en la pista de pruebas.

ISUZU FORTALECE
SU COMPROMISO
CON LA SEGURIDAD VIAL

Isuzu Motors de México participa en
el 102 Congreso Nacional de Segu-
ridad Vial de la Asociacion Nacional
de Transporte Privado (ANTP), como
parte de su compromiso con el desa-
rrollo de soluciones que contribuyan
a una movilidad mas segura y con su
participacién activa como empresa
socia de esta asociacion.

El Congreso Nacional de Seguridad
Vial reunio a representantes de la in-
dustria, autoridades y academia pa-
ra compartir experiencias, mejores
practicas, estrategias y soluciones o-
rientadas a fortalecer la seguridad en
el transporte de carga, tanto en carre-
teras como en vialidades urbanas.

En este marco, Isuzu presento en las
instalaciones del Instituto Mexica-
no del Transporte (IMT) dos de sus
unidades: Forward 2000 e Isuzu D-
MAX SE, acercando a los asistentes
las tecnologias y soluciones de segu-
ridad incorporadas en sus vehiculos.

VOLVO TRUCKS MEXICO
CONSOLIDA SU COMPROMISO
CON UNA MOVILIDAD
MAS SEGURA
La firma sueca present6 las solucio-
nes integrales que ofrece a través de
los modelos FH y VM, con los mas
avanzados sistemas de seguridad y un

portafolio de servicios competitivo.

Durante el evento, Volvo present6 los
modelos Volvo FH y Volvo VM en su
stand ubicado en la zona comercial,
donde clientes, representantes de go-
bierno y asistentes pudieron conocer
de cerca sus principales caracteristi-
cas y diferenciadores. Jorge Machuca,
Gerente Regional de Ventas, reafir-
mo el compromiso de la marca con
una movilidad mas segura y present6
las soluciones integrales Volvo, que
incluyen servicios postventa de alta
calidad y financiamiento a través de
Volvo Financial Services.VL
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EN EL MARCO DE SU 30 ANIVERSARIO Y
CON EL COMPROMISO DE SER EL MEJOR
ALIADO DE MOVILIDAD Y EN PRO DE LA
SEGURIDAD Y BIENESTAR DE LOS VIAJE-
ROS Y TRANSPORTISTAS QUE RECORREN
LA REGION DE MAJALCA, OXXO GAS

Y LA SECRETARIA DE INFRAESTRUCTU-
RA, COMUNICACIONES Y TRANSPORTES
(SICT), INAUGURARON EL PRIMER PARA-

DOR SEGURO CON SERVICIOS INTE-
GRALES, EN COMPANIA DE AUTORIDA-
DES Y ALIADOS COMERCIALES.

OXXO GAS Y LASICT INA\UGURAN PRIMER
PARADOR SEGURO CON SERVICIOS INTEGRALES

ste espacio cuenta con una

extension de mas de 35 mil

m2 y ofrecera servicios inte-

grales como: estacion de ser-
vicio OXXO GAS; tienda OXXO,
con gran variedad de productos y
servicios; unidad de CAFFENIO,
para disfrutar de bebidas frias y
calientes; sanitarios amplios y lim-
pios, con servicio de regaderas; su-
cursal de gorditas Dona Tota, para
disfrutar de alimentos caseros; ta-
ller de Mecanica Tek, para propor-
cionar servicios de mantenimiento
y/o reparacién vehicular; pensiones
seguras para transportistas de car-
ga; un area climatizada para des-
cansar y relajarse. Todo esto con el
acompanamiento y la vigilancia que
brinda la SEDENA.

Con una inversion de mas de 100
millones de pesos mexicanos, el
proyecto generara mas de 200
empleos directos e indirectos, y bene-
ficiard a mas de 480 mil usuarios al
afo, impulsando la economia local y
posicionando a Chihuahua como re-
ferente en movilidad segura.
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“Durante 30 afios, en OXXO GAS
hemos acompafiado la movilidad de
las personas y empresas que mue-
ven a México. Hoy damos un paso
mas con una vision de largo plazo:
ser un ecosistema de movilidad que
genere valor para nuestros clien-
tes, colaboradores, comunidades y
para el pais. Estamos convencidos
de que los corredores logisticos
mas seguros, competitivos y eficien-
tes se construyen a través de la co-
laboracién entre autoridades, ini-
ciativa privada y sociedad. Esa es la
transformacién de la que queremos
ser parte y el futuro de la movilidad
que buscamos impulsar en México”,

afirmé Jaime Longoria, Director
General de OXXO GAS.

La seguridad y el bienestar de
quienes transitan por las carrete-
ras de México siguen siendo una
prioridad para el desarrollo de
una movilidad mas eficiente y con-
fiable. En este contexto, OXXO
GAS busca replicar este modelo
en otras regiones estratégicas del
pais, impulsando la movilidad que
fortalezca la seguridad, el descanso
y una mejor experiencia para viaje-
ros y transportistas.

“La inauguracién oficial de este
primer Parador Seguro con Servi-
cios Integrales es un gran logro y no
es un esfuerzo aislado; responde a
una estrategia integral del Gobierno
de México, para apoyar y proteger a
quienes mueven la economia del pais,
y a la respuesta y compromiso de in-
versionistas comprometidos con el
desarrollo de México, como OXXO
GAS’, expres6 Tania Carro Toledo,
Subsecretaria de Comunicaciones y
Transportes de la SICT. VL
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“SOMOS MAS QUE ELECTRICO”:
APYMSAY BRESSER LKW AMPLIAN SU
PROPUESTA DE VALOR PARA EL TRANSPORTE

MANTENER UNA UNIDAD EN MOVIMIENTO REQUIERE MUCHO MAS QUE ATENDER UNA

SOLA CATEGORIA. BAJO ESTA PREMISA, APYMSA PRESENTA “SOMOS MAS QUE ELEC-

TRICO”, UNA CAMPANA QUE DA A CONOCER LA AMPLITUD DE SOLUCIONES QUE HOY

OFRECE PARA EL SECTOR TRANSPORTE, CON BRESSER LKW —SU LINEA ESPECIALIZADA
EN TRANSPORTE PESADO— AL FRENTE DE LA COMUNICACION.

unque APYMSA ha

construido un fuerte

reconocimiento en au-

topartes eléctricas, la
evolucion de su portafolio le
permite hoy cubrir categorias
como iluminacién, frenado,
arranque, sistema de carga,
enfriamiento, rueda, espejos
y electronica diésel.

BRESSER LKW,
LA CARADE
LA CAMPANA PARA
TRANSPORTE PESADO
Bresser LKW sera la marca
que lleve este mensaje directa-
mente a flotillas, talleres espe-
cializados y hombres camién,
mostrando soluciones desa-
rrolladas para los distintos sis-
temas de sus unidades. A esta
propuesta se suma el portafolio
de marcas propias de APYM-
SA, ampliando las opciones
disponibles para el sector.

A través de mensajes sim-
ples —Somos iluminacién. So-
mos frenado. Somos arran-

que. Somos sistema de carga. Somos
rueda. Somos electrénica diésel. So-
mos mas. — la campaifia busca que
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Brésser
LKW

SOMOS
MAS
QUE ELECTRICO

Somos el ecosistema
integral para tu flota

CALIDAD
OEIGINAL

" . CALIDAD ORIGINAL,
i ~ o REHDIMIENTD SUPERIOR

el mercado deje de ver a APYMSA
y Bresser LKW tnicamente como
proveedores de componentes eléc-

tricos, y los reconozca como
aliados capaces de acompa-
flar el mantenimiento y la
postventa de sus unidades de
forma integral.

UNA PROPUESTA
ENFOCADA EN MANTENER
LAS UNIDADES
EN MOVIMIENTO.

La disponibilidad de las uni-
dades es determinante para
la operacién del transporte:
cada mantenimiento o susti-
tuciéon de componentes im-
pacta directamente en la con-
tinuidad de una flotilla. Por
ello, concentrar méas necesi-
dades con un proveedor que
conozca el sector cobra es-
pecial relevancia para empre-

sas, transportistas y talleres.

La campafia cuenta con el
objetivo de llegar a quienes
deciden sobre mantenimien-
to, reparaciéon y disponibili-
dad de unidades.

Porque mantener al transpor-

te en movimiento requiere mas. Y
APYMSA, con Bresser LKW, es
mas que eléctrico. VL
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#HazloConHilux

#NuevaToyotaHilux
>z

LA NOVENA GENERACION DE LATOYOTA HILUX
ESTA LISTA PARA EL MERCADO MEXICANO

UNA DE LAS PICK-UPS MAS QUERIDAS DEL MERCADO MEXICANO, PRESEN'T(') SU EVOLU-
CION. LA EMBLEMATICA TOYOTA HILUX LLEGA A SU NOVENA GENERACION, SIENDO EL
MODELO DE LA MARCA JAPONESA MAS VENDIDA EN NUESTRO PAIS, CON MAS DE 250

Marco Herndndez
a historia de la Toyota Hilux
en México es una de esas de
éxito rotundo, es el modelo
mas vendido de Toyota en
nuestro pais, mas de 250 mil Hilux
se han comercializado en México
desde su llegada en 2003, todo un
éxito, la marca apuesta nuevamente
a esta pick-up y espera vender mil
unidades mensuales de este modelo
en la Reptiblica Mexicana.

La nueva generacién de Hilux 2027
estara disponible en México en
las versiones Doble Cabina Base
($570,900 MXN), Doble Cabina SR
($620,900 MXN), Doble Cabina
DSL MT ($720,900 MXN) y Doble
Cabina DSL AT mHEYV ($880,900
MXN), ofreciendo alternativas pa-
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MIL UNIDADES

ra las distintas necesidades de
trabajo, movilidad y desempefio
de sus clientes.

Inspirada en el concepto “Compa-
fiero de vida”, la nueva Hilux fue
desarrollada para responder a las
necesidades de quienes impulsan sec-
tores como la construccién, la agri-
cultura, la mineria, la logistica o el
transporte, donde la fortaleza, la ca-
pacidad de trabajo y la confiabilidad
son esenciales para la operacion diaria.

Al mismo tiempo, amplia su pro-
puesta para acompafiar a sus
clientes méas alla del trabajo, con-
virtiéndose en la companera ideal
para disfrutar del fin de semana,
explorar nuevos caminos, practicar
actividades al aire libre o empren-

der una aventura con la misma con-
fianza que la caracteriza.

Esta nueva generacion nace de escu-
char a los clientes y responder a sus
necesidades. El resultado es una pick-
up que ofrece una experiencia mas
completa dentro y fuera del camino.

La nueva Hilux 2027 también refle-
ja la visién de Movilidad para Todos
de Toyota, al ofrecer soluciones que
responden a las distintas necesidades
de las personas y contribuyen al desa-
rrollo de las comunidades. Su llegada
al pais es, ademas, una muestra del
compromiso de largo plazo de la com-
pafiia con México y de la continuidad
de sus operaciones, al seguir fortale-
ciendo un portafolio de productos
pensado para el mercado mexicanoVL
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Con Vigia Autoinflado para llantas y Gestya
monitorea tus remolques

en tiempo real, accede a reportes
avanzados y recibe alertas
inmediatas por ponchaduras o

baja presion en las llantas,
permitiendo coordinar las

reparaciones antes de que

afecten la operacion.

CONTROL DE PLAN DE
TEMPERATURA i MANTENIMIENTOS

Gracias a nuestros sensores puedes
controlar en tiempo real la temperatura

Centraliza el historial de mantenimiento
de cada remolque, recibe recordatorios

y humedad de la carga. automaticos y mejora la disponibilidad
de tu operacion.,

MEJORA LA MAYOR EFICIENCIA
ESTABILIDAD DEL EN TRAYECTOS
VEHICULO LARGOS

UNA SOLUCION DE
www.mexicolven.com

+52 33 3659 3747 COLVEN

MAYOR
DURABILIDAD DE
LOS NEUMATICOS

REDUCE EL

CONSUMO DE
COMBUSTIBLE

WHATSAPP
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